o el

ESTRATEGIAS DIGITAIS
PARA VENDA DE IMOVEIS

B [

——

_"I

./

=

-

8
b

-

3

S
—



Q@
‘ WWW.JVILLEIMOBILIARIAS.COM.BR
[

SUMARIO

INEFOTUGCAO .ot 02
1- Descubra 7 Tecnicas de Copywriting para venda de IMOVEIS. ..., 03
2- Landing Page para corretores de imoveis. Para que serve e como usa- [as 2. 06
3- Inboud marketing imobiliario: como vender usando essa estrategia?.........civvininnnn, 10
4- Saiba o que e preciso para exportar imovels para 0 OLX . 14
5- Como aumentar as visualizacoes dos anuncios de imoveis N0 Youtube.......cccoece... 18
6- Conheca algumas tecnicas para fazer um otimo anuncio de IMOVEIS ..o 22
7- 5 dicas de como utilizar o WhatsApp para VENAEr IMOVEIS ..., 20
8- Como utilizar o Facebook organico e Facebook ADS para vender imovels...... 30
O- Veja como as hashtags pode impulsionar as vendas de ImOVEIS............n. 33
10- SEO para corretor de imoveis: adote boas praticas € venda mais..........n, 37
11- 7 vantagens da computacao em nuvem para imobiliarias € COrretores....nn 41

12- Overload de informacao para o corretor de imoveis. COMO QI ... 46

13- Saiba tudo o que um site IMODILIAIIO PrECISA LEF i 49
14- Tenha um sistema de chat para corretor de imoveis integrado em sua plataforma....53

15- Conheca o plano Ville Imob perfeito para o corretor que tem poucos imoveis... 56

Software

S villelmob

Geslao e Markeling Imobiliario


http://WWW.VILLEIMOBILIARIAS.COM.BR
http://www.villeimobiliarias.com.br

@
! WWWVILLEIMOBILIARIAS.COM.BR

INTRODUCAO

Seja voce corretor de imoveis, gerente de im-
obiliaria, consultor de vendas ou apenas um
entusiasta do segmento imobiliario, acredita-
mos que esse material possa lhe ajudar de
alguma forma a ampliar seus conhecimentos
no que diz respeito a tendéncias e novas tec-
nologias do mercado imobiliario.

Essa € uma selecao de alguns posts publica-
dos no blog do Software ville Imob -Sistema
para Imobiliarias e Corretores.

Neste e-book abordamos diversos temas, es-
tratégias interessantes e novas ferramentas
que podem ser utilizadas no dia a dia de uma
imobiliaria, com o principal objetivo de facili-
tar a rotina de trabalho do proffisional da area,
levando sempre exceléncia e qualidade em
servicos imobiliarios, resultando em poten-
cializar vendas e locacoes de imoveis.
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1. Descubra 7
tecnicas de
copywriting para
venda de imoveis

Para chegar a venda, o corretor de imoveis precisa convencer
seu cliente em diversos momento. E uma longa jornada. Como
a primeira impressao € a que fica, que tal convencer seus cli-
entes logo de cara? Aqui, um caminho e recorrer a técnica de
copywriting para venda de imoveis.

Em termos objetivos, copywriting significa o uso das palavras
corretas para transmitir uma informacao ao seu publico-alvo.
Essa técnica ajuda vocé a qualificar a sua comunicacao persua-
siva. No final das contas, ela contribui para que o seu cliente
tome uma decisao: a da compra, € claro!

Confira, abaixo, sete técnicas de copywriting para venda de im-
oveis e saia na frente da concorréncia:
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1 Clareza e Objetividade

Juntas, essas duas caracteristicas valem ouro. Tan-
to a clareza quanto a objetividade ajudam na com-
preensao mutua entre vocé e o seu possivel com-
prador. Usar de eufemismos ou palavras pouco
comuns no dia-dia da maioria das pessoas atrapalha
mais do que ajuda. Portanto, evite termos técnicos
usados apenas por corretores de imoveis e outros
profissionais da area.

A objetividade, particularmente, faz com que a men-
sagem alcance seu ponto mais importante de ime-
diato, economiza tempo. Afinal, como diz o ditado,
tempo é dinheiro.

2 Listas e Subtitulos

Na linguagem escrita, organizar o texto em topicos
facilita a compreensao e evita que o leitor fuja do
conteudo no meio do caminho. Em um texto com
copywriting para venda de imoveis, cada ideia pode
ser dividida por subtitulos ou descrita em formato de
lista. Assim, o éxito na transmissao da sua mensagem
tambem fica garantido.

E importante que vocé coloque essas técnicas de
copywriting na hora de escrever os textos em seu site
imobiliario. Elas servem tambem para a producao de
anuncios de imoveis e na criacao de landing pages
para captar leads. Aqui vai uma dica: utilize o ville Tar-
get, plataforma gratis de automacao de marketing,
para criar suas landing pages de forma rapida e prati-
ca.

3 Evite abusar dos buzzwords

Buzzwords?!? O que € isso? Sabe aqueles links usa-
dos para a insercao das palavras-chaves com o in-
tuito de gerar trafego? Entao, aquilo € o buzzword.
Utilizado em excesso, ele compromete a concisao
do seu texto. Dessa forma, o leitor dificilmente vai se
envolver com o conteudo.

04

4 Invista nos micro textos

Uma estratégia poderosa que voce deve investir sao
0s textos pequenos. Eles somam muitas qualidades,
sao claros e objetivos, alem de irem direto ao ponto.
Dessa forma, vocé evita encher linguica!

Com o dever de oferecer um conteudo de qualidade,
0S micro textos podem causar um impacto eficiente
na sua conversao.
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6 Entenda o seu publico

Conhecer bem o seu publico-alvo com certeza vai con-
tribuir bastante para o seu copywriting. Saber como ele
se expressa e qual tipo de linguagem o agrada mais
oferece uma excelente oportunidade para saber quais
as palavras certas devem ser usadas.

5 De olho na concorréncia

O copywriting ja € uma tecnica bastante conhecida. Por
ISsO, nao basta adota-la, € preciso ficar atento aos cor-

retores e imobiliarias da concorréncia tambem. Assim, : . . )
E necessario saber ainda qual exatamente € sua perso-

na ideal, por que formam sua audiéncia e o que faz com
que elas comprem de voce. Dessa forma, fica mais facil
de saber o que eles desejam ler. Aqui, € fundamental re-
correr ao seu CRM imobiliario para tracar as caracteristi-
cas comuns de seus clientes.

vocé entende qual € a estratégia deles.

E importante que vocé saiba qual estilo esta sendo uti-
lizado por eles e como estao apresentando os produtos
deles. Entao, aproveite o que esta dando certo e use a
seu favor também.

7 Teste, reveja e otimize

Porem, o trabalho nao termina quando o copywriting esta feito. Vocé precisa cuidar da aparéncia, dos tamanhos,
posicoes e fontes que mais agradam a persona que foi definida. Faca avaliagdes métricas para garantir que o resultado
seja efetivo e reveja o que nao esta dando certo. Esse processo € essencial na otimizacao de seu copywriting.

Ter a sensibilidade para fazer um bom copywriting € algo para poucos. O que nao significa que vocé nao pode con-
seguir realizar um trabalho perfeito. E possivel aprender a fazer o melhor uso das palavras e ser bastante persuasivo.
Nao figue apenas na apresentacao de seu trabalho, ofereca a oportunidade de adquirir a solucao necessaria. E € vocé
quem deve ajudar o cliente a descobrir 0 que ele precisa.

Use essas tecnicas de copywriting para venda de imoveis e boa sortel!
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2. Landing page
para corretores
de imoveis. Para
cque serve e como
usa-las?

Se conseguir o e-mail de um interessado em imoveis logo no
primeiro contato, pode-se dizer que voce ja saiu no lucro: é facil
encontra-lo para enviar uma mensagem.

No mundo online, um caminho para conquistar os dados de con-
tato de um usuario que entrou no seu site imobiliario esta na con-
strucao de uma landing page para corretores de imoveis.

Em traducao livre, landing page significa pagina de chegada ou
pagina de conversao. Nela, voce precisa oferecer algo ao visitante
(pode ser um bom conteudo) para que ele, em troca, forneca seus

dados pessoais.
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Na pratica...

Quanto mais pessoas acessarem sua landing page, Toda pagina de seu site imobiliario pode se tor-
maior sera sua lista de contatos. A tendéncia, por- nar uma landing page. Ela precisa ser atraente,
tanto, € que vocé tenha mais chances de vender informativa e agradavel, para que o cliente
um imovel. Por isso, € fundamental que vocé divul- passe 0 maximo de tempo nela e deixe os da-
gue sua landing page para corretores de imoveis dos necessarios para que voceé possa entrar em
em diversos canais online. Ao utilizar a ferramenta contato com ele no futuro.

de integracao social do ville Imob, vocé divulga sua

pagina de chegada nas principais redes sociais de O ideal © que a sua landing page contenha ofer-

, t traiam lient Nt fazé-l. X~
uma so vez. as que atraiam o cliente a ponto de fazé-lo de
ar seus contatos, como e-mail, numero de celu-

L lar e por ai vai.
Enfim, ja deu pra perceber o quanto essa ferramen-

ta e importante? Entao, descubra, a seguir, como

ela pode ser usada em seu dia a dia:
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“Trata-se de uma ferramenta
muito intuitiva e 100% em
portugués, ou seja, vocé nao tera

nenhuma dificuldade em executar
essas tarefas. ”

Como criar uma landing page Landing page para corretores
para corretores de imoveis de imoveis nas vendas

Aqui, vocé pode recorrer ao ville Target, a primeira Outro ponto interessantes nas landing pages e que

plataforma gratis de automacao de marketing. Em voce pode segmenta-las de acordo com o objetivo

pouco tempo, vocé consegue realizar o cadastro do comprador. Por exemplo, quem deseja adquirir

gratuito. Na sequéncia, & possivel criar campos um apartamento acessa uma landing page diferente

personalizados para cadastro de seus leads. de quem deseja comprar uma casa.

Trata-se de uma ferramenta muito intuitiva e 100% Afinal de contas, nao existe nada mais frustrante

em portugués, ou seja, vocé nao terd nenhuma acessar uma pagina que promete uma coisa e

dificuldade em executar essas tarefas oferece outra, n€? Entao, se voce divulgar uma land-
INg page para alguem que quer comprar uma casa,
sua pagina deve conter apenas ofertas de casas! En-

tendeu, ne?
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ATENCAO AS OFERTAS OR

A procura por novos contatos, o corretor de iméveis desenvolve landing pages com ofertas de apartamentos e casas.
Aqui, é fundamental prestar atencao em alguns pontos. Em primeiro lugar, utilize fotos de qualidade e relacionadas
com as informagdes da propriedade. Imagens escuras e de baixa resolucao afastam o usuario imediatamente, antes
mesmo de ele inserir seus dados.

Nas descri¢bes, procure ser claro e objetivo. Por isso, destaque caracteristicas do imével como nimero de dormitérios,
tipologia, niUmero de vagas, metros quadrados, preco e se aceita financiamento.

Outro detalhe importante: os usudrios ndo gostam de preencher formuldrios extensos. Portanto, ndo solicitar
o preenchimento de, no maximo, cinco campos de dados. Além de nome e e-mail, procure extrair as seguintes
informacgdes: objetivo do cliente é compra ou locacao; se ele deseja negociar uma casa ou apartamento e qual é a sua
regiao de interesse.

PROXIMO PASSO...

O corretor fica sabendo que fez tudo da forma correta, quando os contatos dos
interessados comecarem a chegar. Ai, vocé ja pode passar para o proximo passo:
estabelecer o contato.

Antes de entrar em contato, consulte o seu CRM imobiliario. Nele, deve haver as infor-
macodes do cliente, bem como o andamento da negociacao. A ferramenta do ville Imob

ainda cruza os dados do cliente com os dos imoveis. Assim, vocé consegue oferecer o
produto certo para a pessoa certa.

Em suma, a landing page para corretores de imoveis deve fazer parte da sua estratégia
de marketing. Afinal, ela ajuda a enriquecer sua rede de contatos e, por consequéncia,
aumenta suas chances de fechar negécios.

Boas vendas!
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3.Inbound marketing

imobiliario.como
vender usando

essa estrategia?

Com clientes cada vez mais exigentes no mercado imobiliario,
nao basta mais o corretor ter competéncia, e preciso mostra-la
ao mundo. Dentro desse contexto, o inbound marketing imo-
biliario ganha forca.

Trata-se, basicamente, da criacao de conteudos para blogs e
redes sociais Nos mais variados formatos: textos, infograficos e
videos. Ao fazer isso, vocé constroi, aos poucos, uma boa repu-
tacdo online e passa a virar referéncia no mercado. E um camin-
ho para conquistar logo a confianca de clientes e, [a na frente,
vender mais imoveis.

A seguir, conheca mais a respeito do inbound marketing imo-

biliario e veja como essa estrategia pode alavancar sua carreira:
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Afinal, o que é
inbound
marketing?

O termo, criado no ano 2000 pela Hubspot, ref-
ere-se a "qualquer tatica de marketing que se
baseia em ganhar o interesse das pessoas ao in-
ves de compra-lo” Isso quer dizer, em linhas ge-
rais, que o inbound marketing € uma estrategia
para atrair contatos que possam se transformar

em consumidores por meio de conteudo.

Conteudos que educam e respondem a duvi-
das de potenciais clientes substituem as in-
suportaveis propagandas que so queriam vend-

er, vender e vender. Essa tatica ainda faz mais

sentido na internet, onde o usuario tem poder:

ele fecha as propagandas imediatamente e

consome apenas aquilo que ele quer.

MRS PALES BLEHGL MG I
SOCIAL

@ INBOUND

"~ MARKETING ™

LAMDING PAGES CALLS TO-ACTIOM
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EDUCANDO OS CLIENTES

Nao é exagero afirmar que investir em inbound marketing imobilidrio atrai pessoas que estdo pensando em comprar ou alugar
um imovel. Antes de procurar iméveis que estejam a venda, elas pesquisam dicas de financiamento, regides que tendem a val-

orizar a longo prazo, beneficios de adquirir um imével e por ai vai.

Se criar conteudos que respondam a essas duvidas, vocé sai na frente da concorréncia. Os clientes em potenciais enxergam
em vocé um profissional que esta atento as movimentacdes do mercado e passam a considerar seus servi¢cos na hora da nego-

ciacao.

Enfim, o inbound marketing imobilidrio deve ter contexto, ser agraddvel, util e interessante. Além de encantar os potenciais
clientes num primeiro momento, vocé deve estar presente em cada etapa da jornada de compra. Aqui, surge a necessidade de
contar com uma ferramenta de automacao de marketing para que vocé nao perca tempo com muitos processos.

O ville Target ajuda nessa questao, além de possuir um recurso de criagao de campos personalizados para o cadastro de seus

leads.

SEGMENTANDO PUBLICO
ALVO

Como falamos acima, o inbound marketing im-
obiliario deve incluir estratégias desde o inicio
do relacionamento até o pos-venda. Entao, para
quem esta em busca de apartamentos compac-

tos, informe os beneficios desse tipo de imovel. PRODUZI N DO CONTEU DO

Agora, aos clientes que ja fecharam negécio com Produza conteudo nos mais variados formatos: de

vocé, é interessante enviar dicas de decoracao. textos a infograficos e videos. Alias, considere criar
um canal no YouTube.

Montar essa estrategia exige tempo, mas tudo fica
mais facil se vocé contar com um CRM imobiliario. Com o objetivo de alcangar o maior numero de pes-

A partir dele, vocé acompanha o status de nego- soas, e fundamental que vocé inclua em sua estrate-
ciacdo de cada cliente e sabe exatamente o mo- gia a divulgacao automatica de seus conteudos nas

mento certo para oferecer um bom contetido. principais redes sociais. Afinal de contas, seus clientes
estao nelas.

Se vocé for cliente da plataforma ville Imob, esse tra-
balho fica bem facil e automatizado. Isso porque ela
possui a ferramenta de integracao social: com pou-
cos cliques voce divulga seus conteudos nas princi-
pais redes sociais de uma so vez.
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ANALISANDO RESULTADOS

Aqui, € fundamental que vocé entenda que o inbound marketing imobiliario nao traz re-
sultados da noite para o dia. Trata-se de uma estratégia de longo prazo. Embora os re-
sultados demorem um pouco a aparecer, eles serao muito mais solidos e consistentes.

No mercado imobiliario, ter a confianca dos clientes € mais importante do que ter uma
serie de imoveis em sua carteira. Portanto, tenha paciéncia e invista no inbound marketing
imobiliario sem medo!
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4. Saiba o que
e preciso para
exportar imoveis

para a OLX

A internet € um paraiso para divulgacao de imoveis. Nao faltam
portais de buscas segmentados para anunciar seus produtos.
Otimizar esforcos para maximizar a exposicao dos seus anun-
cios vai ajuda-lo a fechar negocio mais rapido. Nesse sentido,
que tal exportar imaoveis para a OLX, uma das maiores sites de
compra e venda do mundo.

Alias, quem é cliente do ville Imob consegue fazer isso com fa-

cilidade, além de obter outras vantagens que de gestao do dia
a dia. Hoje, mais especificamente, vamos falar das funcionali-

dades para aumentar a visibilidade dos seus anuncios, mostran-
do a possibilidade de exportar imoveis para a OLX.

Software

S villelmob

Geslao e Markeling Imobiliario



http://WWW.VILLEIMOBILIARIAS.COM.BR
http://www.villeimobiliarias.com.br

@

! WWWUVILLEIMOBILIARIAS.COM.BR

ESTEJA ONDE SEU CLIENTE
ESTA

Sempre falamos isto, mas nao custa nada repe-
tir mais uma vez. O corretor de imoveis que Nao
investir em ferramentas online tem chances de
nao sobreviver no mercado por muito tempo. A
jornada do consumidor mudou muito nos ultimos
anos, principalmente por conta da penetracao da

internet no Brasil.

OLX: TODO MUNDO TEM
ALGUMA PARA DESAPEGAR

Com esse slogan, a empresa atrai compradores
e anunciantes. A concorréncia € pesada, mas a
demanda tambeéem. Presente desde 2010 no Bra-

sil, um time de 500 profissionais comandam es-

critorios em Sao Paulo e no Rio de Janeiro.

A 112 edicao da pesquisa TIC Domicilios 2015

revelou que mais de 100 milhdes de brasileiros Quer mais um motivo para exportar imoveis para

‘ , . 5 . D L
acessam a internet. E muita gente usando a rede a OLX? Com mais de 1 milhao de anuncios de

L - , , compra, venda ou aluguel de imoveis, o portal €
para as mais diversas funcoes, inclusive buscar

L . . o um dos primeiros lugares que um comprador vai
imoveis. Por isso, quanto mais 0s seus anuncios

_ - procurar imovel. Por isso, faz muito sentido mar-
pipocarem na frente deles, melhor. E, ja que nem ,
o car presenca na OLX tambem.
todo mundo usa 0 mesmo site, € bom dar uma

diversificada.

‘Quer mais um motivo para exportar imoveis para
a OLX? Com mais de 1 milhao de anuncios de
compra, venda ou aluguel de imoveis, o portal €

um dos primeiros lugares que um comprador vai
procurar imovel . ”
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o @\ cADAMACACO NO SEU
Q GANHE TEMPO CALHO

Quantos imoveis vocé tem na sua carteira? Devem Embora a OLX seja gratuita para muitas ocasioes,

: : . : anunciar imoveis (e carros) na plataforma exige a con-
ser muitos, claro. Imagine que vocé tenha 100 im-

bveis e precise cadastrar cada um deles na OLX e tratacao de uma Conta Premium. Para tanto, € preciso

preencher um pequeno formulario no site oficial da
OLX

em diferentes portais. Que trabalho, nao?

Menos para quem usa a ferramenta de integracao , :
Mas vale muito a pena fazer o procedimento. 1sso

de portais do ville Imob. Com apenas tres cliques, porque a plataforma hospeda anuncios de imoveis de

VOCE comeca a exportar imoveis para a OLX e para » » , ) .
¢ P P P usuarios de varios locais do pais e do mundo, dividi-

outros grandes portais, como VivaReal e Zap. Isso dos em varias categorias. Sa0 elas: Vendas de casas e

faz com que voce ganhe muito tempo e, de que- apartamentos;Aluguel de casas e apartamentos; Ter-
bra, aumente a visibilidade de seus anuncios. renos, sitios e fazendas; Salas e lojas; Lancamentos;
Temporada. Organizado e segmentado, ele facilita a

busca do usuario. Comodidade € a palavra de ordem

nos tempos da era digital. Isso ja conta muitos pontos.
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ALEM DE EXPORTAR IMOVEIS
PARA A OLX

Uma vez que vocé ja usa a plataforma ville Imob para exportar imoveis para a OLX com mais
agilidade, aproveite para recorrer a outras funcionalidades. Por exemplo, vocé pode utilizar a
ferramenta de integracao social para divulgar seus anuncios nas mais variadas redes sociais.

Para realizar um atendimento mais personalizado possivel, procure concentrar todas as in-
formacoes de seus clientes no nosso CRM imobiliario. Nele, vocé consulta as preferéncias

de cada pessoa e acompanha o status da negociacao.

Enfim, aposte as fichas nas funcionalidades do ville Imob e boas vendas!

=
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5. Como aumentar
as visualizacoes
dos anuncios de
Imoveis no Youtube

Quando uma pessoa ainda esta no processo de decisao de compra
de um imovel, ela percorre muitos caminhos diferentes. E um deles e
assistir a videos de anuncios de imoveis no YouTube.

De acordo com informacoes do Google, 52% dos consumidores de
imoveis sao influenciados por videos online. Em 2009, esse indice era
de apenas 30%. Na pratica, isso significa que os corretores que criar-
em videos de anuncios de imoveis no Youlube tém mais chances de
captar a atencao e impressionar possiveis compradores.,

Por meio dos videos, € possivel oferecer uma visao muito mais ampla
de um imovel, o que valoriza o empreendimento e da maior chance
de fechar um negocio. Por isso, acompanhe nossas dicas para pro-
duzir e, sobretudo, aumentar as visualizacoes dos seus anuncios de
imoveis no YouTube:

Geslao e Markeling Imobiliario
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PRODUCAO DO VIDEO DE ANUNCIOS DE IMOVEIS NO YOUTUBE gt.b

A vantagem de produzir videos para o YouTube € que vocé nao precisa ser nenhum profissional do
cinema. Um otimo smartphone ou uma camera semiprofissional ja € suficiente para produzir um
video com imagem e som de qualidade.

No entanto, o primeiro passo & escrever um roteiro de como sera o video. E importante ter conscién-

cia de que a duracao do video nao pode ter mais que cinco minutos para que voce consiga prender
a atencao do usuario o tempo todo.

Aqui, basta imaginar levando um interessado para Caso vocé nao tenha tanta pratica para gravar,

conhecer o imovel. Em primeiro lugar, grave os co- vocé pode criar videos dos imoveis utilizando

modos internos como se estivesse mostrando para fotos a partir da ferramenta StupeFlix. Ai, basta

alguem. inserir legendas dando informacodes adicionais
ao video.

Tenha cuidado para deixar tudo organizado, limpo e
bem iluminado. Prioriza 0 melhor ambiente do imov-
ell Dé destaque, também, para ambientes diferen-
ciados, de preferéncia com um video separado do

resto.
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RECORRA A ANIMACOES EM SEUS ANUNCIOS DE IMOVEIS NO
YOUTUBE "

Para criar uma identidade visual e dar uma cara mais profissional para seus videos, uma boa ideia esta na insercao do

logotipo da sua imobiliaria. Aqui, o site Fiverr pode ser muito util nessa tarefa.

Agora, para transformar seus videos em unicos, procure recorrer a animacoes. Afinal de contas, o objetivo € atrair a
atencao dos usuarios, nao? Dentro desse proposito, o site RawShorts ajuda voce a criar animacdoes em pouco tempo,

Nao precisa ser nenhuma designer para isso.

=
VEJA OS 5 MELHORES EDITORES DE VIDEOS GRATUITOS PARA WINDOWS

INVISTA EM PALAVRAS-CHAVE NO
TITULO E DESCRICAO

SEMPRE ASSOCIE O SEU
CANAL DO YOUTUBE AO
SEU SITE

Ao incluir palavras-chave no titulo de seus anuncios : o ) ~
Ainda na descricao do video, nao se esqueca de

imobiliarios no Youlube, seu video fica mais facil de :
acrescentar canais de contatos, como o endereco

ser encontrado Nos sites de busca, Aqul. a melhor sa- de seu site imobiliario. Assim, o publico impactado

cada € imaginar como o cliente pensa, ou seja, como
ele procuraria por seu imovel na internet. Isso ajuda a

definir a palavra-chave.

Por exemplo, ‘imovel na zona sul de Sao Paulo’. Inclua
ISSO no inicio do titulo, pois € por meio dele que 0s mo-
tores de busca vao identificar do que se trata o video.

Ha, ainda, um espaco para descricac no Youlube.
Aproveite, aqui, para dar mais detalhes relevantes e,

ainda, incluir a palavra-chave.

pode visualizar mais opcoes por la. Alias, incorpore
os videos do YouTube em seu site imobiliario, val-
orizando os anuncios. Quem é cliente do ville Imob

consegue fazer isso rapidamente.

Da mesma maneira, quando postar um conteudo
Novo No site, cologque um video relevante que vocé
tenha mais acesso no YouTube. Seu publico pode
nao se interessar pelo texto todo, mas ficara sat-
isfeito se assistir a um video didatico e explicativo

sobre o assunto.
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‘Ao final de cada video, incentive os usuarios se
inscreverem em seu canal. Dessa forma, eles serao

impactados a cada conteudo novo que vocé publicar
no YouTube, aumentando suas visualizacoes "

ALEM DE ANUNCIOS DE IMOVEIS NO YOUTUBE

Como voce ja possui um canal no YouTube para divulgar sua carteira de imoveis, aproveite para criar videos que
eduquem o seu publico. Mostre a sua cara para dar dicas de decoracao, financiamento e falando, de modo geral,

sobre o mercado imobiliario. Assim, voce se posiciona como uma autoridade no setor.

Ao final de cada video, incentive 0s usuarios a se inscreverem em seu canal. Dessa forma, eles serao impactados

a cada conteudo novo que voceé publicar no YouTlube, aumentando suas visualizacoes.

DIVULGUE OS ANUNCIOS DE IMOVEIS NO YOUTUBE

Nao basta subir o video no YouTube e esperar que as visualizacdes acontecam naturalmente, principalmente se
0 seu canal for recente. Nesse sentido, € fundamental recorrer as redes sociais, portais imobiliarios € campanhas

de e-mail marketing.

Para nao perder tanto tempo com a divulgacao, faca uso das ferramentas do ville Imob de integracao social e de
integracao de portais imobiliarios. Ai, vocée publica seus anuncios em diversos canais de uma so vez, alcangcando

O Maior numero de pessoas possivel.
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6. Conheca algumas
tecnicas para
fazer um 6timo
anuncio de imoveis

Quem acha que divulgar imoveis na internet € so um detalhe banal
tem que rever seus conceitos. Na verdade, fazer um otimo anuncio de
imoveis € um passo decisivo dentro do processo de venda. E ele que
vai trazer uma serie de interessados ate voce.

Em resumo, nao é exagero afirmar que criar anuncios imobiliarios na
internet deixou de ser apenas um diferencial e se tornou uma ne-
cessidade. No entanto, nao basta fazé-lo de qualquer jeito. De modo
geral, um otimo anuncio de imoéveis demanda fotos de qualidade, in-
formacoes relevantes sobre a propriedade e regiao e 0os canais de
contatos de quem esta anunciando.

Se 0 consumidor nao encontrar esses itens no anuncio, logo ele o ig-
nora e continua a sua procura por imovel. Para ajuda-lo hessa missao,
listamos sete técnicas para criar um o6timo anuncio de imoveis. Con-
fira na sequéncia:

Svillelmob
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1- UM OTIMO ANUNCIO DE
IMOVEIS PRECISA DE UM TITULO
CHAMATIVO

Antes de mais nada, vamos falar do titulo. Ele precisa ser muito chamativo e revelar o que o in-
teressado encontrara naquele anuncio logo de cara. Isso sem falar que o titulo ainda contribui
bastante para a otimizacao do conteudo nos sites de buscas. Em outras palavras, o seu site fica

em destaque nos resultados do Google.

Para tanto, € importante incluir a palavra-chave no titulo. Uma palavra-chave nao € necessari-
amente uma unica palavra; ela pode ser uma frase e deve resumir brevemente do que se trata
O anuncio. Aqui, vale a pena pensar em como a pessoa que se interessaria por esse imaovel vai

procura-lo na internet.

Assim, a palavra-chave deve ser algo como “apartamento de um dormitorio a venda no centro
de Sao Paulo’. Definida a palavra-chave, lembre-se de inclui-la ao longo da descricao do texto

tambem.

2- ELABORE UM TEXTO COERENTE E APRESENTE O IMOVEL

Um caminho para elaborar o texto de um otimo anuncio de imoveis esta em seguir um padrao.
Em todos os anuncios, € fundamental que voceé insira as seguintes informacoes: metragem do
imovel, numero de comodos e de vagas, localizacao e valor.

Na sequéncia, procure descrever os beneficios do imovel em questao, como “vista para o mar’
ou “area de lazer completa’ SO tome cuidado para nao parecer forcado ou repetitivo.
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4- UM OTIMO ANUNCIO DE IMOVEIS
TEM FOTOS CAPRICHADAS

As imagens do anuncio fazem toda a difer-
enca: para o bem e para 0 mal. Isso porque

I 9 as fotos sao a primeira visao que o potencial
B cliente tem do imovel, sem que precise ir até o
3- INSIRA A LOCALIZACAO

local. Caso as imagens estejam em baixa res-

. . . o , olucao, escuras e apresentando os comodos
Quando vocé for falar da localizacao, nao se limite a in-

formar o bairro do imovel. Va alem. Aqui, vocé pode falar
tudo que a regiao tem a oferecer em termos de comeér-
CiO e servico, como supermercados, bancos, escolas e
por ai vai.

baguncados, o interessado logo se desanima
com o anuncio.

Entao, quando for fotografar o imoével, valorize
seus pontos fortes, explore tudo. Vale até in-

. - , o cluir fotos do mesmo ambiente com angulos
Por fim, procure dar uma nocao a respeito do transito lo-

cal. Se ha alternativas para fugir do trafego intenso, se
ha facil acesso para avenidas importantes da cidade e,
claro, como € a oferta de transporte publico no bairro.

diferentes. Em resumo, priorize imagens em
alta resolucao, escolha um momento de boa
iluminacao natural e, claro, deixe os comodos
bem organizados antes da sessao de cliques.

| ]
5- VIDEOS DE IMOVEIS VALORIZAM O 6- DEIXE OS SEUS CONTATOS EVIDEN-
ANUNCIO CIA

Nao esqueca de adicionar todos os seus con-
tatos no anuncio: desde WhatsApp, numero de
telefone e perfil nas redes sociais até e-mails, site
imobiliario e endereco comercial. O ideal € deixar
tudo em evidéncia, logo abaixo da descricao do
imovel.

Aléem das fotos, vale a pena investir na producao de
videos, o que valoriza ainda mais o anuncio. Ao as-
sistir ao video de apresentacao do imovel, o inter-
essado tem mais nocao de como € o imovel, pas-
sando até mais credibilidade ao anuncio. E possivel
que o video até desperte o desejo do potencial
cliente em conhecer a propriedade pessoalmente.

Aproveite tambeém para informar ao interessado
que sua imobiliaria tem outras opcdes e que vocé
adoraria apresenta-las, caso ele nao tenha se de-
cidido ainda.

O ideal € que vocé grave videos curtos, bem ilu-
minados e com uma otima qualidade de som e
imagem. Na sequencia, publique em seu canal do

YouTlube e incorpore-o no anuncio do imovel.

Aléem de ser mais um formato de divulgar o imovel
aos potenciais clientes, os videos ajudam a posicio-

L e L - Software
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UM OTIMO ANUNCIO TEM QUE
TER VISIBILIDADE

Depois de tanto trabalho para captar o imovel, tirar fotos e elaborar o anuncio, ele precisa alcancar
as pessoas certas na hora certa. Portanto, alem de manter os anuncios em seu site, procure di-

vulga-los onde 0s seus clientes estao: nas redes sociais e nos portais imobiliarios.

Para nao perder muito tempo divulgando um por um em cada site, utilize as ferramentas da
plataforma ville Imob. Com a integracao social e a integracao de portais imobiliarios, voce divulga
seu anuncio nas principais redes sociais e sites de busca de imoveis de uma so vez!

Lembre-se: um otimo anuncio de imoveis atrai potenciais clientes e pode agilizar o processo de
vendas. Invista bastante nessa etapal
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7. 5 Dicas de
como utilizaro
WhatsApp para
vender imoveis

Gracas a uma comunicacac mais rapida, € possivel utilizar o
WhatsApp para vender imoveis. Ou, pelo menos, para estreitar o
relacionamento com os clientes e passar mais informacoes a eles
por meio de textos, videos, imagens e audio.

Alids, corretor de imoveis, vocé ja parou para pensar quantos cli-
entes em potencial utilizam o aplicativo de troca de mensagens?
Abre-se, entao, um excelente canal para que voce inicie o proces-
so de uma venda, nao € mesmao?

Para se ter uma ideia, somente no Brasil, o WhatsApp ja conta com
120 milhoes de usuarios ativos, de acordo com dados da propria
empresa. I1sso representa 10% do total de usuarios do aplicativo no

mundo. Definitivamente, muita gente!
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Agora, uma boa dose de cuidado nunca e demais. Nao adianta sair mandando mensagens para todos
0s contatos de clientes salvos em seu celular. Por mais que muitos possam gostar de desfrutar dessa
facilidade durante a compra de um imovel, € importante vocé conhecer algumas dicas boas para nao
abusar da sorte e acabar ficando com a fama de corretor chato e invasivo.

01

Avise o cliente antes de utilizar o WhatsApp para vender imoveis

A dica numero um e perguntar se o cliente deseja ser contatado por vocé por meio do Whatsapp. Peca
permissao para mandar mensagens e entre em contato apenas em horario comercial ou quando o cli-
ente preferir. A surpresa de uma mensagem repentina ou em horario inapropriado pode deixar uma pes-

sima impressao.

02

Esteja a disposicao

E verdade que vocé ndo pode abordar o cliente pelo WhatsApp para vender imoveis na hora
errada. Por outro lado, € necessario estar a disposicaoc quando ele entrar em contato com voce.
Respondé-lo rapidamente passa uma boa impressao. Alias, vale a pena ate deixar o “visto por ulti-
mo" e o identificador de visualizacao. Assim, o proprio cliente sabe o melhor momento para entrar
em contato com vocé e, o principal, quando vocé visualizou a mensagem dele. Nao omitir sua
presenca no WhatsApp deixa o relacionamento mais transparente.

Utilizar o Whatsapp para vender imoveis exige uma postura profissional. Isso inclui, por exemplo,
usar uma foto com roupa de trabalho, sem poses e gestos descolados. Evite, tambéem, publicar
fotos e videos pessoais no status do aplicativo. Essa ferramenta deve ser bem mais rentavel se
utilizada para divulgar anuncios de lancamentos.

Por fim, utilize o audio apenas quando nao for possivel digitar. Um grande numero de audios ou
audios muitos extensos — acima de um minuto - podem atrapalhar e ocupar muito espaco no ce-
lular do cliente.

Software

@ villelmob

27 Geslao e Markeling Imobiliario


http://WWW.VILLEIMOBILIARIAS.COM.BR

@
! WWWUVILLEIMOBILIARIAS.COM.BR

O

Utilize a versao web do WhatsApp para vender iméveis

Desde 2015, o aplicativo tambéem pode ser acessado pelo computador. Trata-se de um otimo
recurso para utilizar quando vocé esta no computador do escritorio. I1sso sem falar que € uma
excelente saida para economizar seu pacote de dados de internet do smartphone.

04

Se quer utilizar o WhatsApp para vender imoveis, tenha uma postura
profissional

Utilizar o Whatsapp para vender imoveis exige uma postura profissional. Isso inclui, por exemplo,
usar uma foto com roupa de trabalho, sem poses e gestos descolados. Evite, também, publicar
fotos e videos pessoais no status do aplicativo. Essa ferramenta deve ser bem mais rentavel se
utilizada para divulgar anuncios de lancamentos.

Por fim, utilize o audio apenas quando nao for possivel digitar. Um grande numero de audios ou
audios muitos extensos - acima de um minuto - podem atrapalhar e ocupar muito espaco no

celular do cliente.

05

Produza videos compactos

Uma boa maneira de estreitar seu relacionamento com o cliente € se passando a informacao por
videos, bem como apresentar um imovel. Mas tome cuidado para que o video nao fique muito
extenso, isso faz com que as pessoas deixem de assistir.

E para que os videos cheguem rapido aos clientes, € importante comprimi-los para diminuir seu
tamanho. Aqui, vai uma dica: instale o aplicativo Compacta Video.
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8. Como utilizar
o Facebook
organico e
Facebook Ads
para vender

O Facebook € a rede social mais popular do Brasil. Nesse senti-
do, utilizar o Facebook Ads para vender imoveis pode fazer toda
a diferenca nos seus negocios. Para se ter uma ideia, segundo
dados do e-Marketer de 2016, 95% dos brasileiros que tém aces-
so a alguma rede social estao na plataforma.

Aqui, € importante reforcar que o Facebook nao serve apenas
para conversar com 0s amigos, curtir memes e compartilhar
momentos pessoais. Em outras palavras, € possivel fazer 6timos
negocios na rede social; o investimento nela compensa.

Mas se vocé quer aproveitar bem a plataforma de Mark Zucker-
berg para vender imoveis, precisa conhecer as estrategias que
ela possui para chamar atencao do publico. E € isso que voceé vai
aprender neste post.
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PRODUZA VIDEOS

Se fotos simples ja chamam bastante atencao, imagine o sucesso que um bom video pode fazer. Eles estao cada vez
mais em destaque no Facebook e faceis de serem feitos, gracas a tecnologia avancada dos smartphones. Isso sem falar
que a plataforma prioriza mais videos e imagens do que posts s6 com textos, o que ajuda a sua pagina a ter destaque

organicamente.

O que nao significa que voceé precisa sair filmando e postando, a torto e a direito, que a venda de um imovel fica garan-
tida. O video que atrai bons negocios € aquele bem feito, com conteudo criativo, esclarecedor, boa qualidade de audio

e imagem. Explore bem as vantagens e versatilidades da casa ou apartamento que vocé tem para oferecer.

Outra sensacao do momento € a foto que consegue mostrar detalhes
do ambiente do imovel que esta a venda, antes mesmo de se agendar
uma visita.

As fotos 360° sao rapidas e convidam o cliente a havegar pelo espaco
em um arrastar com o mouse do computador ou com um toque na tela
do celular. Simples e pratico.

FACEBOOK ADS PARA VENDER IMOVEIS: FACA ANUNCIOS SEGMENTADOS

Como 0s usuarios entram no Facebook para se distrair e curtir as postagens de amigos, o Facebook “forca” as paginas a

investir um dinheiro para que suas publicagcoes atinjam as pessoas.

Nesse sentido, € fundamental vocé reservar uma verba de Facebook Ads para vender imoveis com mais precisao. A ferra-
menta evidencia sua publicacao no feed de noticias (em meio aos posts) ou na barra lateral direita do plataforma.

Com ele, vocé pode especificar o publico que deseja atingir. Por exemplo, se o seu foco sao estudantes que acabaram
de entrar na faculdade, vocé pode usar a segmentacao Estudante e o nome da universidade mais proxima ao endereco e
ainda especificar a cidade que o usuario mora. Muitos pais alugam ou comprar apartamentos pequenos para seus filhos

morarem durante o periodo de estudos.

Quando voceé recorre ao Facebook Ads para vender imoveis, ele te mostra quantos usuarios se encaixam nesse perfil,
garantindo uma exposicao grande e assertiva para vocé. Seu anuncio fica disponivel até no mobile, sem que a qualidade

fique prejudicada.

Alids, esse marketing digital € um bom caminho para vocé conquistar leads e, com um clique do cliente interessado, dire-
ciona-lo a uma pagina onde € gerado um questionario simples para que ele forneca seu e-mail de contato. A captura do

e-mail € a primeira recompensa rumo a conclusao de um negocio.
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FACA, TAMBEM, CONTEUDOS RELEVANTES

E claro que a venda é seu objetivo final, mas, como falamos acima, os usuarios de Facebook nao

querem entrar na plataforma para ser bombardeado por anuncios de venda o tempo inteiro.

Portanto, alem de anunciar seus imoveis, procure criar conteudos que sejam relevantes e que
acrescentem algo ao seu publico-alvo. Dicas de decoracao, apresentacao de diferentes modali-
dades de garantia de seguro e cuidados na hora de recorrer ao financiamento imobiliario sao bons

conteudos para publicar no Facebook.

Ah, e nao se esqueca das outras redes sociais, como Twitter, Instagram e LinkedIn. O seu publi-
co-alvo também esta nelas. Para nao perder todo o seu tempo de trabalho postando nas redes
sociais, vale a pena utilizar uma ferramenta de integracao social. Assim, vocé publica seus posts

em todas as plataformas de uma unica vez

Poréem, se vocé nao tiver a devida nocao de seu ob-
Jetivo ou publico, o uso do Facebook pode acabar
sendo frustrante. Estamos falando de um rede so-
cial onde dificilmente vocé acha alguns publicos,

COMO pessoas interessadas em imoveis de alto-pa-
/ drao. Caso esse seja 0 seu caso, adote estratégias
. mais ao gosto e habito do fregués.
\

ESTRATEGIA ALEM DO FACEBOOK ADS PARA VENDER IMOVEIS

Hoje em dia, utilizar o Facebook organico e Facebook Ads para vender imoveis e indispensavel na estrategia do corretor de
imoveis. Se nao fizesse diferenca apostar na plataforma, grandes empresas nao investiriam pesado nessa estratégia para

anunciar seus produtos e servicos.,

Agora, de nada adianta atrair muitos usuarios para o seu post se, quando eles clicam no link, o seu site imobiliario for pobre
e baguncado. De modo geral, ele precisa ser responsivo, ou seja, se adaptar a todos os tamanhos de tela (smartphone,

tablet e computadores), ou ter uma versao mobile e ter um layout de facil navegacao.

Construir seu site imobiliario com a plataforma da ville imob, vocé consegue proporcionar a melhor experiéncia possivel

aos usuarios. Fica a dica.
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9. VejJa como as
hashtags podem
Impulsionar as
vendas de imoveis

Além de manter um site imobiliario atualizado, ja deu para perce-
ber que as redes sociais sao um otimo espaco para impulsionar

as vendas de imoveis, neé? Enfim, elas nao servem apenas para
compartilhar fotos de animais de estimacao e curtir os posts de
amigos. E possivel, sim, fazer bons negoécios nelas.

No entanto, nao basta ter uma conta no Facebook, Twitter e Insta-
gram e esperar que as vendas acontecam naturalmente. E preci-
SO agir. Para que suas acoes deem resultados, voceé precisa saber
usar todos 0s recursos dessas ferramentas para, principalmente,
atrair mais pessoas as suas publicacoes.
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Aqui, um atalho para aumentar a visual-
izacoes de suas postagens esta no uso es-
tratégico das famosas hashtags. Num primei-
ro momento, ela pode parecer algo confuso
e ate mesmo inutil. Mas as hashtags sao uma
ferramenta poderosa para envolver seu pu- .
blico-alvo, aumentar o reconhecimento da

sua imobiliaria e, quem sabe, impulsionar as
vendas de imoveis.

Uma unica palavrinha, precedida pelo sim-
bolo "#" pode ser uma aliada poderosa para
o0 mercado imobiliario. O Twitter transformou A
o famoso simbolo popularmente conhecido |
como ‘jogo-da-velha” em uma ferramenta
poderosa de Marketing Digital. Hoje, a hash-
tag ja € utilizada na maioria das redes sociais
existentes.

Como funciona uma hashtag?

Basicamente, a hashtag transforma a pala-
vra em um link que concentra todos 0s posts
em que outros usuarios utilizaram o mesmo
termo que vocé. Portanto, quando clicam em
uma hashtag, a pessoa e redirecionada para
essa pagina que reune todos os posts com a
mesma indexacao.

Nesse sentido, mesmo que o usuario nao
saiba qual é o seu perfil, ele pode encon-
tra-lo facilmente por esse caminho. E se ele
esta pesquisando uma hashtag com a pala-
vra-chave que vocé usa em seus posts, sig-
nifica que, aparentemente, ele tem algum in-
teresse pelos seus posts.
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QUAIS AS VANTAGENS PARA O MER-
CADO IMOBILIARIO 4

e

COMO USA-LA PARA IMPULSIONA-LAS
VENDAS DE IMOVEIS

Como essa ferramenta permite rastrear con-
teudos, e possivel que ela dé mais visibilidade
para sua marca nas redes sociais. Com as pa-

lavras-chaves, vocé amplia sua capacidade de o B o N
Trés dicas sao muito importantes para utilizar hash-

interacao com o publico que ainda nao con- , o B
tags em posts imobiliarios: bom senso, moderacao

hece seus imoveis. Em resumo, trata-se de o . X ,
e proposito. Imagine que vocé esta lancando um

empreendimento que se chama Residencial Lotus
e fica no centro de Sao Paulo.

uma maneira eficaz de divulgacao.

Com o alcance do seu conteudo, as pessoas

podem entrar em contato com vocé e, assim, e . X
Nesse sentido, vocé pode programar posts com

as hashtags #residenciallotus #SaoPaulo, #imovel
e #3dormitorios e, posteriormente, monitorar tudo

possivel construir uma comunidade interessa-
da no seu conteudo e, por consequéncia, im-

pulsionar as vendas de imoveis. ]
que as pessoas estao falando sobre o lancamento

nas redes sociais. Inclusive, se estiver atento ao que
0S usuarios estao compartilhando, vocé pode criar
posts que interajam com os assuntos mais comen-
tados na rede. Isso trara uma quantidade absurda
de possiveis clientes.

DIVILGANDO UM IMOVEL

Geralmente, quem procura um imovel para alugar ou comprar na internet ja faz uso da hashtag para encon-
trar o que tem a ver com seu perfil. Entao, essas pessoas vao clicar em hashtags que auxiliem na busca e
estejam dentro de suas expectativas. Por exemplo: #homesweethome, #comprarimovel, #minhacasamin-
havida, #quemcasaquercasa e por ai vai,

Como a maioria das redes sociais aceita o uso de hashtags, vocé pode utilizar uma ferramenta de inte-
gracao social para divulgar seus imoveis em diversas plataformas de uma so vez. Assim, sobra mais tempo
para vocé se dedicar a outra atividade.
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A dica principal € ser objetivo, use apenas uma palavra por hashtag.
Caso nao tenha jeito, as palavras-chave devem ser escritas juntas

(#compreimovel). Nao utilize simbolos especiais, como hifen, acen- N ﬂ

tuacao ou pontos, pois eles comprometem a leitura e uma correta (\\t e

indexacao do conteudo. Ef; / //
("T'{/

Nao precisa inserir 50 hashtags em um unico post. Mantenha um =

equilibrio, seja relevante e procure usar as palavras mais importantes
para divulgar o seu conteudo. Nao use hashtags no meio do texto, \A-
procure coloca-las ao final para nao comprometer a leitura do texto. %DC’

HASHTAGS CONFORME A PLATAFORMA

A gente sabe que a hashtag € comum em varias redes sociais, mas € importante que voce entenda o uso
delas em cada plataforma.

No Instagram o uso delas € para descrever a foto (#decoracaointerior). Por sua vez, no Twitter, utiliza-se as
hashtags para debater sobre um tema (#casapropria). E bom que vocé analise e faco proveito das hash-
tags mais populares de cada rede social. Caso contrario, vocé corre o risco de ser o unico a usar aquela
palavra-chave e ficar falando sozinho na internet.
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10. SEO para
corretor de imoveis:
adote boas praticas

e venda mais

De cada dez empresas, 11 desejam estar no topo dos resultados
do Google. Afinal de contas, ele € a principal fonte de pesquisas da
internet e pode levar um potencial cliente para o seu site. Apare-
cer na primeira pagina do Google tambéem da a impressao de que
vVOCceé € uma autoridade no setor em que trabalha.

Para chegar la ao topo, existem dois caminhos: investir em Google

AdWords e adotar boas praticas de SEO (Search Engine Optimiza-
tion que significa, em bom portugués, Otimizacao para Mecanis-

mos de Buscas).
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SOBRE O GOOGLE ADWORDS _Il]_

O Google AdWords € uma ferramenta de anuncios pagos (ou links patrocinados). Ao pagar para o Google por de-
terminadas palavras-chave, o seu site aparece nos primeiros resultados ou na coluna lateral, sempre de forma

destacada.

Num primeiro momento, € uma estrategia muito valida, ainda mais se o seu site for recem-construido. No entanto,
Ccomo essa estratégia demanda muito dinheiro, ela hao pode compensar tanto para o seu bolso no futuro. La na

frente, € possivel que vocé esteja pagando mais do que recebendo.

Por isso, vocé nunca deve abandonar as boas praticas de SEO para corretor de imoveis. Se voceé fizer um trabalho
bem feito em seu site imobiliario, € possivel que ele apareca bem ranqueado nos resultados de busca sem que

VOCé precise pagar mais nada ao Google. Trata-se de um trabalho cujo os resultados aparecerao a longo prazo.

Mas, afinal, quais sdo essas boas praticas de SEO e como elas podem ajudar a impulsionar as suas vendas? E isso

que vocé confere a seguir:

CARREGAMENTO RAPIDO E VERSAO MOBILE

Vocé sabia que o smartphone € o dispositivo mais Aqui vai uma dica: se contratar a plataforma ville
utilizado para acessar a internet no Brasil? De acor- Imob para construir seu site imobiliario, ele ja vem
do com pesquisa TCI Domicilios dos 100 milhdes com todas essas funcionalidades de otimizacao
de brasileiros que acessam a internet, 89 milhoes o para o Google que devem ser levadas em con-
fazem pelo celular. sideracao em sua estrategia e outras mais como:

cadastro de meta tags, arquivo sitemap, robots,
Mas o que isso tem a ver com SEO? Tudo. Se o seu codigos de remarketing do google e facebook,
site nao oferecer uma boa experiéncia aos usuarios URL otimizadas, Google Analytics scripts adicio-
moveis, o Google nao fara questao de posiciona-lo nais.

nas primeiras paginas.

Portanto, o seu site precisa ter um carregamen-
to rapido. Além disso, carregar as paginas rapida-
mente também ganha pontos com os motores de
busca,
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RELEVANTE AO SEU videos dando dicas de financiamento imobiliario ou ate
PUBLICO

OFEREQA CONTEU DO @ Por exemplo, por que nao escrever textos ou gravar
KN

mesmo de reformas? Vocé sé tem a ganhar pontos com

seus visitantes - e tambem com o Google!

Construirum site imobiliario somente para transforma-lo
o , _ o Além disso, podera incorporar esses videos no cadas-
em um portal de anuncios online pode nao ser tao in-
" o tro do imovel.
teressante. Vocé até pode vender um ou outro imov-

el gracas ao site, mas somente ele nao e sustentavel

a longo prazo, € preciso fazer uso de uma plataforma DIVIDA TEXTOS EM
completa que lhe ofereca além do site, um CRM Imo- |NTERT|TU LOS

biliario, Integracdes com portais e redes sociais, siste-

ma e chat. O corretor, para manter-se competitivo pre-
, , Decidiu escrever textos em seu site? Parabens! Agora,
cisa marcar sua presenca online de forma completa e
o nao basta escolher bem as palavras-chave, € preci-
profissional.
SO saber posiciona-las no texto. Uma otima sugestao

o ~ e dividir seu texto em intertitulos e colocar os termos
Isso porque nem todos os potenciais clientes estao no S .
o o ) o , principais neles. Ah, nao se esqueca de colocar as pala-
ultimo estagio, isto €, proximo da compra. Alguns ain- o .
o _ vras-chave nas URLs de cada pagina, hein!
da querem ter mais informacoes antes de dar o passo

seguinte.
_ ] o ] Além de agradar a leitura do robo, estruturar o seu texto
Nesse sentido, € fundamental que voceé crie conteudos
, , dessa forma ajuda os robds do Google a identificarem
de qualidade que solucionem os problemas de cada
, , rapidamente o conteudo de seu texto.
micro momento do cliente.
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‘O segredo e focar em poucas palavras-

chaves direcionadas ao seu publico alvo. "

LINKS INTERNOS SAO BEM VINDOS

Para medir se a experiéncia do usuario foi boa dentro do seu site, 0 Google avalia o tempo médio em que
cada pessoa fica havegando nele. Se voce inserir links internos e relacionados ao conteudo que o usuario
esta lendo, vocé aumenta as chances de ele ficar mais tempo em seu site

VANTAGENS PARA AS VENDAS DE IMOVEIS

Agora, imagine a seguinte situacao. Um corretor imobiliario que atua em Vitoria (ES) comecou a adotar todas essas
boas praticas de SEO para corretor de imoveis e, em pouco tempo, seu site ficou bem posicionado nos resultados de

motores de busca. O segredo € focar em poucas palavras-chaves direcionadas ao seu publico-alvo.

Entao, se uma pessoa estiver procurando por um imovel na capital do Espirito Santo pelo Google, possivelmente ele
vai se deparar com o site do corretor imobiliario em questao. Em resumo, estar bem posicionado no site de busca ajuda

a levar novos clientes ate vocé, aumentando suas chances de vendas. Nada mau, ne?

Como fala 0 nosso guru do marketing digital no Brasil: Conrado Adolpho "A melhor maneira de encontrar seu cliente

e ser encontrado por ele!

Desejamos Sucesso e Boas Vendas
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11. 7 Vantagens da
computacao em
nuvem para
Imobiliarias e

corretores

Em um mercado dinamico como o imobiliario, € (praticamente) im-
possivel sobreviver sem investirem inovacao. Sendo curto e grosso:
0S corretores precisam levar em conta as tecnologias disponiveis
na rede para facilitar o relacionamento com o cliente e potencial-
izar suas vendas. Uma dessas ferramentas € a computacaoc em nu-
vem (ou, o termo em inglés, cloud computing).

Precisa acessar 0s arquivos, mas esta na rua, longe da imobiliaria?

Sem problemas. Gracas aos servicos de computacao em nuvem,
como Google Drive e Dropbox, vocé pode acessar qualquer docu-
mento remotamente, direto do seu smartphone ou tablet.

So F.f ware
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Mas isso € s6 um dos muitos beneficios que essa tecnologia pode fazer. Veja, a seguir, sete vantagens
da computacao em nuvem para imobiliarias e corretores:

01

Produtividade

Com a computacao em nuvem, basta um notebook ou smartphone para acessar o sistema de gestao e
realizar qualquer atualizacao em tempo real. Vocé pode incluir informacoes no site, bolar um anuncio ou

subir um video no canal da imobiliaria a partir de qualquer lugar. Ganha-se muito tempo!

02

Integracao da equipe

Nao € de hoje que informacao € poder. E uma equipe que a compartilha apresenta resultados
muito melhores. Existem softwares imobiliarios que utilizam a tecnologia em nuvem para arma-
zenar em tempo real as informacoes sobre a imobiliaria, que podera ser acessada e verificada por
toda a equipe.

Assim, a tomada de decisoes se tornam mais rapidas e certeiras. Alem disso, 0 negocio pode ser
acompanhado de perto, o que permite que os corretores consigam realizar um trabalho preventi-
VO, minimizando eventuais problemas.
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03

Mobilidade

A presenca fisica nao € mais extremamente necessaria para tomadas de decisao. Toda a infor-
macao compartilhada pela computacao em nuvem pode ser acessada em qualquer lugar a partir
de um smartphone, tablet, notebook; seja em casa ou na imobiliaria. Uma versao mobile para
imobiliaria € fundamental nos dias de hoje.

A computacao em nuvem permite que voce faca upload de fotos para o site, gere contatos, mos-
tre diversos imoveis ao gosto do cliente e cadastre leads no seu CRM Imobiliario; apenas com o
auxilio da rede.

04

Armazenamento
Uma das principais funcoes da computacao em nuvem € o armazenamento. Alem de ter uma
variedade de arquivos uteis ao trabalho do corretor ao alcance imediato, armazenar ha nuvem nao

ocupa espaco em seu computador.

Na pratica, isso significa que vocé nao precisa excluir arquivos antigos para salvar novos. E como
0s documentos nao usam a memoria do seu computador, ele nao fica lento por conta de excesso

de arquivos ou problema com virus.
‘ e « | @‘
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05

Seguranca

Voceé ja deve ter utilizado um sistema de gestao imobiliaria tradicional instalado diretamente no
computador. Sabe tambéem, que esse tipo de ferramenta pode ser muito pesado, travar e atée per-
der informacao do HD, o que € um verdadeiro pesadelo.

Mais uma vez, a computacao em nuvem sana mais um problema comum. Com o sistema hospe-
dado em servidores virtuais, voceé nao corre o risco de com uma pane ou virus no seu computador,
por exemplo, ter um trabalho perdido.

Alem disso, permitindo 0 acesso apenas com login e senha, ninguém que nao esteja previamente
cadastrado pode acessar o conteudo, o que mantém o sigilo das negociacoes. Geralmente na nu-
vem, trabalha-se com redundancia de backups.

06

Relacionamento

O trabalho do corretor de imoveis nao se resume a vendas. O profissional tambem gerencia agenda,
faz follow ups (saiba mais sobre follow ups nesse artigo) e entra em contatos com clientes e por ai vai.

Tudo precisa ser registrado para que voce nao perca a chance de vender ou alugar um imovel. Papel
e planilhas nao podem ser sua salvacao para resgatar um contato ou uma negociacao com um cli-
ente. O sistema de gerenciamento imobiliario na huvem vai, mais uma vez, te salvar.

Nele todos os dados que vocé precisa sobre o cliente estardo disponiveis a um clique. E possivel
registrar preferéncias, construir um historico de interacao, fazer comentarios e anotacoes, anexar
arquivos que podem te ajudar a entender o perfil de cada potencial comprador. Na plataforma ville
Imob por exemplo, vocé pode contar com todas essas solucoes.
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Economia

O custo para instalar um sistema de gestao imobiliario pode ser bem alto. E assim, pois € preciso pagar
pela licenca de uso. Comparados com solugcoes em nuvem, um programa no computador demanda
MuIto espaco e € preciso investir em memaoria, 0 que geralmente e muito caro.

Com a computacao em nuvem vocé pode escolher planos que se adaptam a necessidade da sua
imobiliaria. Escolha o tamanho do armazenamento e os tipos de ferramenta que precisa.

Vocé pode alugar o sistema pelo tempo que quiser, conforme o negocio for crescendo, vocé pode
escalar a quantidade de registros na nuvem e quais funcionalidades vai utilizar. Os valores de planos
sao Mmuito acessiveis, iniciando por volta de 49,00/més com todas as ferramentas.

E ai, foi convencido? A computacao em nuvem para imobiliarias pode melhorar sua performance, seja
voce um corretor autonomo ou dono de imobiliaria!
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12. Overload de
informacao parao
corretor de imoveis.
Como agir?

O que parece ser uma solucao, e um grande problema. Gracas
ao bombardeio de conteudo disponivel na internet, o overload de
informacao para o corretor de imoveis se tornou um dos grandes
vildes dos profissionais que nao tém alcancado bons resultados.

Antes de mais nada, € importante explicar para quem nao sabe:
overload de informacao significa, em bom portugués, uma sobre-
carga de informacao.

Alias, qualquer pessoa jadeve ter notado os efeitos desse fendmeno.
Entre eles, estao a dificuldade de selecionar as melhores fontes e
identificar qual € mais digna de credibilidade.
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A sobrecarga de informacoes pode interferir também nas questoes comerciais de diversos mercados, como o0 mercado
imobiliario. Um desafio extra para o corretor de imoveis.
Se vocé tem problemas em lidar com o excesso de dados e informacdes na sua rotina, vale a pena acompanhar este

texto. Vamos la!

Informar-se bem requer tempo
Informacao util em primeiro lugar

Estar informado € algo importante e inevitavel. Con-
tudo, isso precisa ser feito de forma saudavel. Para
fazer isso, uma das saidas € reservar um horario do
seu dia para ler as ultimas noticias, sobretudo do
mercado imobiliario.

Esta dica vale ouro para o seu desempenho
profissional: priorize aquelas informacdes que
podem interferir nos seus negocios. Um corretor,
por exemplo, precisa saber como anda a econo-

mia para saber se 0 momento é favoravel para as
As opcoes podem variar: apos o almoco, durante

uma viagem no transporte coletivo ou quando vocé
estiver em casa, depois de um dia de trabalho. En-
fim, qualquer momento que lhe permita saber quais

vendas de imoveis, nao € mesmo?

Consumir uma informacao de utilidade imediata
facilita bastante. Do contrario, ao agregarmos em
excesso informacdes que nao sao verdadeira-
mente utilizadas, corremos o risco de nao saber
mais como aprender as coisas. Sim, ISSO € pPos-
sivell

sao as ultimas novidades sem que isso prejudique
suas tarefas.

Portanto, evite ficar o tempo todo acessando e-mail
e perfil pessoal nas redes sociais. Isso consome um
tempo precioso do seu dia.

Saiba escolher uma boa fonte
Aqui, em vez de acessar as redes sociais para pub-
licar nelas e, assim poder se distrair com muitos

conteudos de &, que tal utilizar uma ferramenta de Mesmo dedicando sua atencdo para um assun-
integracao social? Dessa forma, vocé publica suas to especifico, também é muito importante zelar
mensagens nas principais redes sociais de uma so pela qualidade do que vocé consome, sobretu-
vez do na internet. E essa selecao tambem te ajuda

a escapar das consequéncias do overload de in-
formacao para o corretor de imoveis.

Para comecar, escolha dois ou trés bons autores
ou especialistas do seu assunto de interesse.
Esse processo requer um certo tempo de ded-
icacao, pesquisa e avaliacao. Esforcos que po-
dem render otimos resultados pessoais, profis-
sionais e mentais.
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O cerébro precisa de um tempo

Assim como € importante reservar um horario para se informar, € bom, também, ficar algumas horas sem nenhum
fluxo de informacao. Coloque limites no acesso as informacdes e procure respeita-los ao maximo.

Em outras palavras, sempre que possivel, dé um descanso para o seu cerebro. Isso deve ajuda-lo a absorver e com-
preender todas as informacgoes que recebeu ao longo do dia e evitar o overload de informacao para o corretor.

Conclusao

Pode parecer dificil de acreditar, mas se informar tambéem cansa. Nao se trata apenas de ler as noticias, mas dos
e-mails e mensagens que voceé recebe diariamente.

A sobrecarga de informacoes pode comprometer seu desempenho no trabalho e afetar a sua produtividade. Por
ISSO, deixe um espaco para assimilar os detalhes sobre um cliente com quem voce vai se encontrar ou sobre o im-
ovel que sera apresentado a ele.

Alias, antes de realizar uma visita, consuma apenas as informacdes sobre o cliente e o imovel em questao. Elas
devem estar armazenadas em seu CRM imobiliario. Afinal de contas, organizar as informacoes relevantes do seu
negocio é parte essencial para fazer um atendimento de exceléncia.

Ter as informacdes corretas e dedicar seu tempo para as mensagens mais relevantes contribuem para que seu tra-
balho tenha qualidade e seus negocios, sucesso!
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13. Sailba tudo o
que um site
imobiliario
precisa ter

O corretor de imoveis ou dono de imobiliaria ja deve estar cansado
de saber que precisa estar na internet e ter um site imobiliario para
divulgar seus produtos e servicos. Afinal de contas, de acordo com o
Sindicato da Habitacao de Sao Paulo (SECOVI-SP), 90% das buscas
por imoveis comecam pela internet.

Em outras palavras, construir um site imobiliario deixou de ser uma
Opcao e virou uma obrigacao aos profissionais que querem sobre-
viver no setor. Mas isso nao significa que sua pagina web pode ser

criada de qualquer forma. Se ela nao proporcionar uma boa ex-

periéncia, basta um clique (ou um toque) para o usuario sair do seu
site e ir para o do concorrente,

Para ter sucesso e proporcionar uma boa experiéncia ao visitante,
um site imobiliario precisa apresentar diversas funcionalidades. Veja,

na sequéncia, quais sao elas:
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LAYOUT: A PRIMEIRA IMPRESSAO

Seu site imobiliario precisa deixar uma boa impressao, logo
de cara - e ela deve ser mantida enquanto ele estiver nave-
gando. Por isso, além de ter uma boa aparéncia, a pagina
precisa ter um design responsivo, que permite 0 acesso
sem dificuldades, em computadores, celulares e tablets

tambem.

A pagina responsiva tambem ajuda seu portal a conquis-
tar posicoes no Google. A consequéncia disso € que o seu
numero de acessos aumenta. Ou seja, mais pessoas pas-
sam a conhecer o seu trabalho.

Para ajuda-lo a construir seu site imobiliario, conte com a
plataforma ville imob que possui diversos layouts exclu-
sivos para imobiliarias. Vocé nao precisa ter conhecimento
avancado em informatica, basta inserir as informacdes dos
seus produtos e servicos.

Quanto a experiéncia do usuario movel, mais uma vez, a
plataforma ville imob te ajuda com a versao mobile. Enfim,

nao ha mais desculpas para naoc marcar presenca online.
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A EFICIENCIA NO SISTEMA DE BUSCA

Simplicidade e objetividade sao caracteristicas que ajudam o cliente a se manter no site, enquanto ele

busca por aquele imovel desejado.

Entao, ofereca em seu portal ferramentas que o levem direto ao ponto. Por exemplo, segmente as
buscas com base em localizacao, tipo de imovel, valor maximo de investimento, numero de quartos,

entre outras coisas.

=]

ATRACAO PELO CONTEUDO

Mas nao adianta de nada um sistema de busca
eficiente, se o resultado acabar levando a ima-
gens de baixa qualidade e informacdes pouco
claras sobre os imoveis. Se tem uma coisa que
um site imobiliario precisa ter para nao estragar
suas oportunidades de bons negocios e conteu-
do atraente e que envolva seu potencial cliente.

Pra comecar, as fotos que ilustram os imoveis de-
vem impactar positivamente os usuarios a ponto
de despertar neles vontade realizar uma visita. O
ideal € que voceé poste imagens bem iluminadas,
que retratam um ambiente limpo por angulos que
destacam as qualidades.

Nas descricoes, aproveite para escrever o que as
imagens nao puderam mostrar. Antecipe tambem
informacoes e caracteristicas relevantes e atual-

izados que podem fazer a diferenca na decisao

do interessado.

o
©

ATENDIMENTO A DISPOSICAO

Mesmo que vocé insira diversas informacoes
dos imoveis, alguns clientes podem ter duvidas
QA0 acessar seu site imobiliario. Nesse sentido, €
fundamental que vocé tenha um sistema de chat
online para atender prontamente os visitantes.

O atendimento online, no entanto, exige a atencao
especial de um funcionario em horario comercial.
Do contrario, a estratégia pode nao ter o efeito
desejado, prejudicando inclusive o nome de sua
empresa ou imobiliaria.
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DEDICACAO E DIVULGACAO

E preciso ter dedicacao também, e fazer acompanhamento constante, caso queira que
seu site imobiliario produza resultados efetivos. Elaborar conteudo diferenciado e period-
ico em um blog pode ajuda-lo a se destacar dos demais.

A utilizacao, nas postagens, de estratégias de otimizacao para as ferramentas de busca
tambem ajuda muito. Nesse caso, estamos falando de SEO (Search Engine Optimization).
Se nao sabe o que € isso, € bom saber.

O uso de uma URL (endereco do seu site) facil de ser compreendida, de ser lembrada e
que nao gere dupla interpretacao € mais uma dica para ser encontrado mais rapido nos
sites de busca. A URL precisa ainda ser coerente com o titulo do site.

Enfim, o segredo esta em fazer um site imobiliario bem feito, com bom gosto e eficiéncia,
na medida certa, sem exageros. E divulgue ele nas redes sociais. Com isso, metade do
caminho para a conclusao de um bom negaocio fica garantido.
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14. Tenha um
sistema de chat
para corretor de

imoveis integrado
em sua plataforma

Vocé nao vé importancia em ter um sistema de chat para corretor
de imoveis integrado em seu site? Entao, acompanhe este texto e
reveja seus conceitos.

Em primeiro lugar, e importante destacar que corretores e imo-
bilidrias passaram a investir pesado na divulgacao de seus produtos
e servicos em diversos canais online nos ultimos anos: portais de
imoveis, redes sociais e no proprio site imobiliario. I1sso € otimo, mas
€ apenas uma parte do trabalho dos profissionais.

Na sequéncia, apos despertar a atencao de diversos interessados,
O corretor de imoveis deve estar pronto para atendé-los, isto €, tirar
eventuais duvidas e passar mais informacoes. E tudo isso fica mais

facil se ele contar com um sistema de chat para corretor de imoveis
integrado em sua plataforma.
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Afinal de contas, se o cliente ja esta dentro do site imobiliario, ele nao quer pegar o celular para telefonar e nem abrir
uma nova janela de navegacao para enviar um e-mail. E melhor logo abrir o chat para corretor de imoveis no site e
fazer a pergunta imediatamente.

Alias, de acordo com pesquisa da empresa de softwares Zendesk, 92% dos usuarios preferem conversar com empresas
e prestadores de servicos por meio de um chat online. Vamos combinar, € bem melhor do que preencher formularios
ou mandar e-mails e esperar algumas horas para obter uma resposta, ne?

Ja deu para perceber a importancia de contar com uma ferramenta de chat para corretor de imoveis em seu site?
Vocé nao precisa ter conhecimento avancado de linguagem de programacao para realizar essa integracao. Basta
contratar o servicos da plataforma ville imob.

Veja, abaixo, recursos e vantagens que a ferramenta de chat para corretor de imoveis do ville imob proporciona para
voce:

ATENDIMENTO PERSONALIZADO

Assim como vocé ja faz no WhatsApp, € possivel inserir nome e foto no seu perfil. Isso deixa o seu atendi-
mento muito mais personalizado e humano. O usuario do outro lado da tela nao fica com a impressao que
esta conversando com um robd.

ENVIO DE ARQUIVOS DENTRO DO CHAT PARA CORRETOR DE IMOVEIS

Caso um usuario demonstre interesse por um imovel, € possivel enviar mais fotos dos comodos da proprie-
dade, assim como documentos e outros arquivos. Isso agiliza bastante seu atendimento! O cliente também
pode passar arquivos pelo chat para vocé, como foto do RG, se necessario.

ATENDIMENTO FORA DO HORARIO DE EXPEDIENTE

Muitas vezes, as pessoas pesquisam por imoveis na internet fora do horario de expediente. Na pratica, isso significa
que nao ha nenhum atendente online para tirar as duvidas dos usuarios. Para ndo deixar os clientes sem resposta,
vocé tem algumas opgoes.

Em primeiro lugar, € fundamental vocé manter o status online/offline ativado. Nisso, se for fora do horario comer-
cial, o usuario ja sabe que ele nao recebera uma resposta imediata. E o cliente ainda tem a possibilidade de enviar
um formulario com algumas informacgdes importantes. Ai, quando vocé ficar online novamente, ja sabe como fazer
a abordagem com esse cliente.

Por fim, € possivel criar mensagens pré-prontas. Assim, além de agilizar o atendimento, vocé nao deixa os usuarios
falando sozinho quando vocé estiver offline.
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Alerta sonoro e visual Histoérico de chat
Mesmo que esteja online, vocé faz muitas outras Nada mais chato para um cliente ter de falar no-
atividades além de responder o chat para corretor vamente tudo o que ele falou na semana passada.
de imoveis. Provavelmente, vocé esta criando um Nesse sentido, € fundamental consultar o historico
Novo anuncio, lendo um contrato de um imovel do chat para nao fazer perguntas repetidas e dar
ou respondendo um e-mail. continuidade ao atendimento de onde ele parou an-
teriormente.

Enfim, em meio a tantas atividades, talvez vocée
nao perceba quando uma mensagem chega para E agora, deu para ver como um chat para corretor
vocé no chat. Por isso, a ferramenta do ville imob de imoveis pode fazer a diferenca no seu trabalho?
faz um alerta sonoro e visual para que voceé visu- Com um atendimento mais rapido e personalizado, a
alize a mensagem e a responda imediatamente. tendéncia e vocé aumentar suas vendas!
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15. Conhecao
plano Ville Imob
perfeito para o
corretor que tem
poucos imoveis

Ja se foi o tempo em que investir em ferramentas tecnologicas era

privilegio para poucos bolsos e empresas de grande porte. O corre-
tor que tem poucos imoveis tambem pode (deve) utilizar os recur-
SOS mais modernos para marcar presenca na internet e prospectar
boas oportunidades de negocios.

Alids, o primeiro passo para potencializar suas vendas esta justa-
mente em investir em softwares e sistemas que otimizam seu tra-
balho. Entre as mais variadas atividades do dia a dia do corretor de
imoveis, estao disparar e-mail marketing, responder duvidas de cli-
entes, atualizar o site imobiliario, realizar visitas no imovel, tirar fotos
0S coOmodos e por ai vai.
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“‘E o ville Imob oferece planos que cabem dentro
do seu orcamento. Aqui, € importante ressaltar
que, independentemente do plano contratado,

voceé tem direito aos mesmos recursos e
ferramentas .”

Em meio a tantas atividades, vocé deve contar com ferramentas que cumpram essas funcoes de forma
mais rapida. Assim, sobra mais tempo para vocé dedicar seus esforcos na principal tarefa do corretor de
imoveis: construir um relacionamento firme e duradouro com os clientes.

Ao contratar a plataforma ville Imob, por exemplo, vocé consegue criar seu site imobiliario (com versao
mobile), reunir todas as informacoes de seus clientes e imoéveis em um CRM imobiliario, divulgar seus
anuncios nas principais as redes sociais e portais de imoveis. Isso sem falar na possibilidade de gerir sua
imobiliaria diretamente da plataforma.

E o ville Imob oferece planos que cabem dentro do seu orcamento. Aqui, € importante ressaltar que, inde-
pendentemente do plano contratado, voceé tem direito aos mesmos recursos e ferramentas. A diferenca
esta no numero de imoveis. Confira 0 que essa plataforma pode fazer:

POR QUE CONTRATAR?

Em primeiro lugar, nao e segredo para ninguem que, para sobreviver no mercado atual, € preciso investir em inovagao.

Essa logica serve tanto para uma multinacional quanto para um corretor que tem poucos iImoveis em sua carteira.

Com a popularizacao da internet, esta cada vez mais barato contratar softwares que ajudam no dia a dia do trabalho.

Portanto, nao ha mais desculpas para vocé nao fazer o mesmo, hein!
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PLATAFORMAVILLE IMOB: TUDO EM UM

Praticamente todas as tarefas que um corretor ou uma imobiliaria precisam executar no dia a dia

podem ser feitas dentro da plataforma ville Imob. “Tudo em um’, a ferramenta reune uma serie de

funcionalidades:
Site imobiliario

Em pouco tempo, vocé constroi um site imobiliario
ideal para os seus negocios, com espaco para inserir
anuncios, contar sua trajetoéria profissional e criar um
blog. Isso sem falar que ele ja é otimizado para ficar
bem posicionado no Google.

Chat para corretor

Quando responde ao cliente logo que ele pergunta,
vocé ganha pontos positivos com ele. Portanto, con-
tar com um sistema de chat integrado em seu site
se torna indispensavel em tempos que as pessoas
querem a informacao o mais rapido possivel.

Versao mobile

Como boa parte dos acessos a internet acontece via
smartphone e tablet, o seu site precisa se adaptar a
tamanhos menores de tela. Nesse sentido, € funda-
mental ter uma versao mobile.

CRM imobiliario

Reune o maximo de informacoes sobre os imoveis e
clientes captados e ainda faz um cruzamento entre
eles. Assim, voceé consegue oferecer o produto certo
para a pessoa certa. Mesmo que voce seja um corre-
tor que tem poucos imoveis.

Software de Gestao

Se e dono de uma pequena imobiliaria, vocé deve,
alem de acompanhar as atividades dos outros cor-
retores, deixar as contas pagas em dia. Fazer tudo
isso fica mais facil dentro de um software de gestao.

Divulgacao em redes socias
e portais imobiliarios

Para alcancar o maior numero de interessados, vocée
precisa divulgar seus imoveis no maior numero de
lugar possivel. Na plataforma ville Imob, vocé con-
segue publicar seus anuncios nos principais portais
imobiliarios e redes sociais de uma so vez!

Software

@ villelmob

58 Gesldo e Markeling Imobiliario


http://WWW.VILLEIMOBILIARIAS.COM.BR
http://www.villeimobiliarias.com.br

Q@
‘ WWW.JVILLEIMOBILIARIAS.COM.BR
D

Tipos de planos

A plataforma ville Imob oferece quatro tipos de plano. O ville Flex, 0 mais econdmico de todos, permite que vocé
tenha acesso a todos os recursos. No entanto, o numero de imoveis cadastrado € limitado para 100, bem como o
numero de usuarios: 3.

Por sua vez, o ville Broker tambéem tem todas as funcionalidades disponiveis. Nele, € possivel cadastrar até 200
Imoveis e sao 4 usuarios que tém direito a acessar o sistema. Ja no ville Standard, vocé pode cadastrar até 400

IMmoveis, ao passo que sao 7 usuarios que podem acessar a plataforma.

Por fim, no ville Enterprise, nao ha limites para imoéveis cadastrados e até 13 usuario tém o direito de acessar o
sistema.

Migracao facilitada

Imagine, entao, que voceé seja um corretor com poucos imoveis, menos de 100. Nesse cenario, o ideal € que voce
contrate o plano ville Flex. "Ah, mas se eu conseguir triplicar o numero de imoveis contratados?”

Sem problemas. Caso voceé atinja o limite maximo, da para migrar para um plano superior sem complicagoes. En-
fim, ha planos para todos os orcamentos!

Teste Gratis

Se ainda esta com receio em contratar a plataforma ville Imob, vocé pode solicitar um teste gratis para usufruir da
plataforma durante 15 dias. Assim que conhecé-la, vocé vai se convencer da importancia de ter uma plataforma
imobiliaria para gjudar nos seus negocios.

Mesmo que vocé seja um corretor que tem poucos imoveis, € possivel trabalhar de forma profissional e impulsio-
nar seu negocio. Clique aqui https./forms.villeimobiliarias.com.br/produtos/erp-villeimob/solicitar-teste-gratis e
solicite o teste gratis. Boas vendas!

Software

S villelmob

59 Gesldo e Markeling Imobiliario


http://WWW.VILLEIMOBILIARIAS.COM.BR
https://forms.villeimobiliarias.com.br/produtos/erp-villeimob/solicitar-teste-gratis
http://www.villeimobiliarias.com.br

Q@
‘ WWW.JVILLEIMOBILIARIAS.COM.BR
D

B9 email: comercial@villeimobiliarias.com.br ¥ twitter.com/villeimob
GO Telephone: (27) 3262-0877 f facebook.com/villeimob
[E] @villeimob

Ramon Carvalho Roberta Fernandes Bruno Maddalena
Organizagao Diagramacao Texto

Co-fundador das plataformas Graduanda em Arquitetura e Formado em jorhalismo pela
ville Imob e ville target. Formado Urbanismo pela Faculdade Universidade Metodista de Sao
em Publicidade e Propaganda Pitagoras de Guarapari, com Paulo e pos-graduando em
pela faculdade J. Simoes, atua ha especializacao técnica em Marketing Digital pela Esco-
09 anos nos mercados de mar- Marketing de produtos e pro- la Superior de Propaganda e
keting digital e imobiliario, bus- gramas digitais. Responsavel Marketing, Ja escreveu sobre
cando sempre oferecer as mel- pela montagem e criacao da e-commerce, empreendedoris-
hores ferramentas e solucdes diagramacao do E-book. mo,franquias, marketing digital,
para potencializar negocios. mercado imobiliario e tecnologia.
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