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Apresentacao

Ola! Seja vocé corretor de imoveis, gerente de imobiliaria, consultor de vendas ou
apenas um entusiasta do segmento imobiliario, acreditamos que esse material possa
lhe ajudar de alguma forma a aumentar seus conhecimentos no que diz respeito a
suas vendas e locacoes de imoveis. Essa € uma selecao de alguns posts publicados

no blog do Software ville Imob - Sistema para Imobiliarias e Corretores.

Neste e-book abordamos diversos temas e assuntos interessantes que podem ser
aplicados no dia a dia de uma imobiliaria com o principal objetivo de levar sempre
exceléncia e qualidade em servicos imobiliarios, resultando em potencializar suas

vendas e locacdes de imoveis.

Boa leitural

Ramon Carvalho

Gerente de Projetos

ville Imob

Mais informacdes sobre o ERP Imobiliario acesse:

www.Vvilleimobiliarias.com.br
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Captou um novo imovel? Otimo, agora o proximo passo do corretor é divulga-lo em
todas 0s canais possiveis para atrair o maximo de interessados. E ai que muitos

profissionais se atrapalham. Pensam, eles, que basta inserir uma foto do imovel nas

redes sociais e nos portais imobiliarios e.. pronto, o imoével sera vendido em breve.

Nao é bem assim que a coisa funciona. Pois entao, como aumentar minhas vendas de

imoveis com um cadastro completo?

Em primeiro lugar, lembre-se que os hovos consumidores sao avidos por informagoes
completas e rapidas. Isso significa que, se ele bater o olho em um anuncio “cru’, com

pouco conteudo, ele nem vai perder o tempo dele e, logo, passara para o proximo.

Portanto, se vocé quer aumentar suas vendas de imoveis, comece fazendo uma
divulgacao diferenciada, cheia de informacdes e com um cadastro completo. A seguir,

veja o que nao pode faltar em seus anuncios online:

Atrai os clientes com fotos

As imagens sao a primeira coisa que um internauta olha. Ao se deparar com fotos bem
produzidas do imovel, o cliente logo vai se interessar pelo anuncio e buscar mais
informacodes. Entao, gaste um tempo para tirar fotos da fachada e de todos os
cdmodos dos imoveis. Nao se esqueca de trabalhar bem os angulos e a iluminacao
das fotos. Para isso, escolhe dias ensolarados. Por fim, selecione as melhores e as

coloque em destaque no seu anuncio.

Informacoes na medida certa

Apds chamar a atencao dos clientes por meio de boas fotos, vocé precisa dar as
principais informacdes de bandeja para os interessados. Quando alguem procura um
imovel, ele busca informagcdes como endereco, tamanho, preco e numero de
cdmodos do imovel. Logo, a sua missao € incluir todos esses dados no cadastro do

anuncio.

www.villeimobiliarias.com.br
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Mas va além. Procure, também, acrescentar formas de pagamento, situacao do
transito no dia a dia da regiao e quais sao 0s servicos disponiveis proximos do imoével,
como bancos, supermercados, transporte publico, entre outros. Vocé vai ganhar

pontos com essas informacoes extras!

Ah, s6 nao cometa erros de portugués, hein! Escrever termos errados pode fazer com
que 0 seu anuncio perca a credibilidade e, assim, coloque todo seu trabalho por agua

abaixo. Por isso, atencao na hora de redigir e revise quantas vezes for necessario.

Disponibilize todas as suas formas de contato

Vamos imaginar a seguinte situacao. O cliente entrou no portal imobiliario ou em seu
site imobiliario, gostou das suas fotos, clicou no anuncio e conferiu que os dados do
imovel se enquadram no perfil dele. Ele esta a um passo para iniciar a hegociacao.
Logo, vocé precisa disponibilizar todos 0s seus meios de contato: e-mails, redes sociais
e 0 numero do seu celular. Lembre-se de avisar que vocé esta disponivel, também, no
WhatsApp.

Agora, é fundamental que vocé responda o mais rapido possivel e-mails, mensagens e
ligacdes. Se vocé demorar alguns dias para responder os interessados, o seu

concorrente esta a um clique de vocé.

Lembre-se! Cadastre todos os clientes interessados em seu CRM imobiliario, e realize

pelo menos 2 contatos apods o primeiro atendimento. Se vocé nao possui ainda um
CRM imobiliario, convidamos vocé a conhecer o sistema imobiliario do ville Imob.

Confira.

Fique atento aos seus cadastros dos imoveis! Boas vendas.

www.villeimobiliarias.com.br
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COMO ALCANCAR A SUA
META NO MERCADO
IMOBILIARIO
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Vocé ainda acredita que ter um planegjamento anual e alcancar metas no mercado
imobiliario € apenas para grandes empresas? Em uma carreira profissional, todos

devem ter uma meta para ser alcancada, inclusive os corretores de imoveis

autéonomos. Caso contrario, nao faria 0 menor sentido se esforcar tanto para, no fim,

nao conquistar nada.

Portanto, vocé precisa alcancar a sua meta no mercado imobiliario, estipular prazos e,
claro, arregacar as mangas e comecar a trabalhar. Ter metas no mercado imobiliario
tambéem é 6timo para manter a motivacao la em cima. Mas falar € muito facil, colocar

tudo isso em pratica ja € outro papo, muito mais complicado.

Estamos aqui para ajuda-lo. Se vocé quer todas as suas metas no mercado imobiliario,

leia com atencao as dicas abaixo:

Tenha metas bem definidas

Parece obvio dizer que, antes atingir, € preciso definir quais sao as suas metas no
mercado imobiliario. No entanto, muita gente trabalha por impulso, deixa ser levado
pelas circunstancias. Outro erro € definir metas genéricas demais, como “ter sucesso
na carreira”. Além de subjetivo, isso nao € mensuravel. Alias, esse € um ponto
fundamental. Vocé precisa medir constantemente suas metas para ver se elas estao

sendo cumpridas ou nao.

As metas precisam estar dentro da sua realidade

Para comecar, faca metas compativeis a sua realidade. Nao adianta nada querer
vender 20 imoveis por més, porque sabemos que isso € muito fora do normal. Comece
com metas mais pés no chao. Por exemplo, colocar 10 placas e captar dois imoveis e
dois clientes por més. Conforme vocé for medindo o seu desempenho e percebendo
que essas metas estao faceis de serem atingidas, estabeleca um objetivo um pouco

mais ousado. A0S poucos, VOCé vai aumentando a sua cobranca.
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Planejando as suas acoes

Com objetivos bem claros e dentro da sua realidade, € hora de criar uma estratégia
para alcanca-los. Aqui, vocé nao pode comecgar a agir loucamente para cumprir suas
metas. E preciso ter um plano de acdo antes de fazer qualquer movimento. Vamos
supor que um dos seus objetivos seja captar um cliente por més. Um caminho

interessante para fazer isso € a internet.

Tenha seu ambiente virtual, um site imobiliario para exibir os seus imoéveis, contatos e

até mesmo noticias que podem ser compartilhadas para os seus clientes e futuros
clientes. Dé boas dicas ensinando a juntarem dinheiro para comprar um imovel e
apontando os melhores financiamentos. Fornecendo esse tipo de material, vocé pode

conquistar as pessoas que estao interessada em comprar um imovel.
Maos a obra

Acima, ja fizemos meio caminho do percurso. Agora, cabe a vocé finalizar a outra
metade. Aqui, vocé ndo pode desistir logo na primeira coisa que der errado. E preciso

acordar cedo e motivado para cumprir cada etapa com muita disposic¢ao.

Boa sorte!

www.villeimobiliarias.com.br
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Ter que “competir” com outros profissionais pode atrapalhar suas estratégias de venda
e ate ser uma experiéncia ruim. Imagine se esforcar bastante para vender um imoével e,
no fim, um outro corretor concretize a venda antes. Frustrante! Portanto, vamos ser
sincero: € muito melhor preparar uma estratégia, como um contrato de exclusividade
para venda de imdveis, quando nao ha corretores e imobiliarias trabalhando para

vender os mesmos imoveis.

Mas isso s6 e possivel com um contrato de exclusividade em maos. Para conseguir
essa exclusividade, vocé precisa convencer os seus clientes quanto ao beneficios
desse contrato, a comecar pela velocidade da venda. Tanto é verdade que o Conselho
Regional de Corretores de Imoveis de Minas Gerais (Creci-MG) afirma que 89% dos
imoveis vendidos mais rapidamente sao negociados apenas com um corretor ou uma

imobiliaria.

E nao para por ai, ha muitas outras vantagens em um contrato de exclusividade para
venda de imoveis. A melhor parte disso € que todos os envolvidos na transacao se

beneficiam com esse tipo de contrato. Quer ver como? Entao, continue lendo esse post:
As vantagens do proprietario

Quando o dono do imoével decide fazer um contrato de exclusividade, ele sai ganhando
por inumeros fatores. Para comecar, tendo apenas um profissional esta dedicado a
venda da sua propriedade, ele pode cobrar resultados e saber em qual situacao esta o
processo de negociacao. Quando ha problemas, como pequenos furtos ou janelas
quebradas durante as visitas, por exemplo, o dono do imével ja sabe quem

responsabilizar.

Dessa forma, o corretor de imoveis vai ficar bastante focado nessa negociacao, tendo

muito cuidado para tudo correr bem.

www.villeimobiliarias.com.br 11 / - imOb
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As vantagens do comprador

A outra ponta da relacao, o interessado em comprar o imovel, também se beneficia
com o contrato de exclusividade. Com apenas um intermediario fazendo a ligacao
entre ele e o proprietario, as informacdes, como formas de pagamento, chegam mais

rapido.
As vantagens do corretor de iméveis

Por sua vez, com um contrato de exclusividade, o corretor investe mais tempo e
dinheiro em anuncios para vender o imovel. E, claro, ele tem certeza que nao havera

outro profissional intermediando a negociacao, assim, ele garante o seu honorario.

Além de vocé informar todas as vantagens do contrato de exclusividade aos seus
clientes, vocé precisa conquistar a confianca deles. Trabalhando com profissionalismo e
levando a carreira a sério, vocé vai estar sempre fechando contratos exclusivos. Boa

sortel

~villelmob
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Em uma rapida busca por imoéveis pela internet, o usuario vai se deparar com um

volume muito grande de sites imobiliarios nos resultados de busca. Alias, eles sao

sucesso aqui no Brasil.

Para se ter uma ideia, 0 Zap Imoveis, 0 maior portal brasileiro do ramo, possui 8 milhoes
de acessos mensais e mais de 450 mil anuncios. Desde 2001 no ar, o objetivo desse
classificado online € agilizar o processo de compra e venda, pulando algumas etapas

com os corretores de imoveis.

No entanto, o que parece um concorrente para o corretor de imoveis pode ser, na
verdade, muito util para os profissionais da area. Para entender melhor as vantagens de

divulgar e trabalhar os seus imoéveis em portais imobiliarios, leia as dicas abaixo:
Audiéncia em alta

Em primeiro lugar, o corretor de imoveis precisa aproveitar a grande audiéncia desses
sites de anuncios para avaliar quais sao os tipos de imoveis mais procurados, detectar
possiveis clientes em potenciais, medir o valor meédio dos imoveis anunciados e, por

fim, saber quais regides estao em evidéncia.

Ou seja, esses portais funcionam como uma especie de termdédmetro do mercado
imobiliario. Por isso, 0os corretores precisam acessar diariamente sites do género para

conseguir divulgar os imoveis em portais imobiliarios com mais convicgao.
Anuncio atraente

O corretor imobiliario deve, inclusive, fazer anuncios da sua carteira de imoveis nesses
portais. AQui, vocé precisa selecionar as melhores fotos da fachada e dos comodos dos

seus imoveis. Essa € a maneira mais rapida para chamar a atencao dos usuarios em

meio a tantos anuncios.
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Contudo, s6 encher o anuncio de fotos de qualidade ndo ¢ o suficiente. E necessario,
também, abastecer o usuario com o maximo de informacdes, como o valor do imovel,
do IPTU, o endereco completo e o tamanho da propriedade. Ah, claro, nao se esqueca

de colocar os seus contatos.

Seja rapido nas respostas.

Bom, de nada vai adiantar vocé caprichar nos anuncios dos imoveis, se vocé nao for
rapido nas respostas. Isso porque, ao procurar agendar uma visita com algum usuario o
mais rapido possivel, vocé evita que ele se interesse pelo proximo anuncio e acabe

desistindo de conhecer o imovel que vocé esta negociando.

Portanto nao perca a oportunidade e exporte os seus imoveis para os principais portais

de busca com o software ville imob. Vocé ira ganhar mais visibilidade, ter uma
produtividade e ira aumentar a divulgacao dos seus imoveis nos principais portais
imobiliarios (pagos e gratuitos) como, o ZAP, Mitula, Imobox, villeBusca, VivaReal,

Properati, Epungo, Moving Imoveis, entre outros.

Confira os principais portais imobiliarios que o ville Imob oferece para vocé.

Amplie a visibilidade de seus imoveis! Sucesso e Boas vendas.
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O mercado imobiliario vem se mostrando cada vez mais competitivo, onde aqueles
que possuem as melhores estratégias conseguem se destacar mais. Entao, qual € a

melhor estratégia e como se posicionar no mercado imobiliario corretamente?

Nao s6 no mercado imobiliario como em todas as areas, a Internet e a tecnologia estao
dominando, logo € preciso que vocé esteja bem posicionado na Internet. Neste novo
universo, existem inumeras opg¢oes que ainda nao estao sendo exploradas em seu

maximo.

As técnicas que eram utilizadas pelos antigos corretores ja nao mais surtindo efeito. E
preciso se adequar a nova era, chegue ate onde seus compradores estao esperando.
Apesar de parecer cliché, a melhor forma de vocé conseguir se tornar referéncia no
mercado imobiliario € utilizando corretamente todos os recursos que as redes sociais

pode oferecer.

Comece criando atrativos para seus clientes, precisa chamar a atencao deles, porem
nao € uma tarefa facil uma vez que muitas outras pessoas estao com o mesmo
objetivo. Se vocé tem um imoével que estda com uma oportunidade unica de compra,
deixe aquele imoével mais atrativo. Vocé pode utilizar o aplicado Pixlr para melhorar sua
a imagem, como as cores do imovel, realizar pequenas correcdoes no entorno do
imovel bem como criar pequenos textos dentro da propria foto para que ela possa ser

facilmente compartilhada.

Hoje o conceito mudou, hao € mais vocé que encontra o cliente e sim ao contrario, € o
cliente que encontra vocé. Porem, o grande truque é fazer com que ele encontre vocé

e Nao os corretores concorrentes. Vamos conhecer algumas dicas:
Segmente seus clientes por grupos de interesse

Se vocé possui um grupo de clientes interessados com perfis diferentes, € preciso que
vocé segmente por grupos de interesse para que suas acdoes de marketing sejam
programadas para cada segmento, evitando que seus clientes se percam em

propagandas que nao sao do seu interesse, para isso, tenha um bom CRM imobiliario

para te ajudar a manter o controle desses clientes, cadastrando as informacoes

corretamente.

an m
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Utilize as redes sociais

Com os grupos de clientes em potencial mapeados por grupo de interesse, agora vocé
pode utilizar as redes sociais a seu favor. Cada grupo normalmente tem picos de
utilizacao das redes em horarios diferentes, logo, vocé programar as acées nas redes
sociais nos horarios em que seu grupo de interesse estiver online ou pelo menos

grande parte. Para que sua campanha seja mais efetiva.

Aproveite e utilize plataforma que ira te ajudar a concretizar ainda mais o seu hegdcio,

com a ferramenta de integracao social do ville Imob, vocé pode exportar os seus

imoveis facilmente sem precisar cadastra-los um por um, seja no Facebook, twitter e
linkedin.

Utilize imagens ao invés de textos

Uma imagem pode dizer mais que mil palavras. Elas sao mais bem absorvidas pelos
interessados. Em cada imagem publicada, deixe todos os contatos, bem como o site e
0 endereco da imobiliaria para tornar facil o acesso do cliente até vocé. Sem contar
que dessa forma vocé consegue atingir mais interessados, devido aos

compartilhamentos da sua publicacao.

Portanto fique atento as ferramentas e tendéncias basicas que irao fazer toda a
diferenca em seus processos imobiliarios. Para vocé que deseja sobressair e ter uma
posicao no mercado imobiliario, busque novas solucoes, lembrando que, quanto mais

vocé divulga maiores sao as chances de fechar bons negocios.

Sucesso e Boas Vendas!

an m
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A busca pelo um imovel e a sua divulgacao estda cada vez mais se tornando
diferenciada. Antigamente o veiculo de comunicacao que um corretor e a imobiliaria
poderiam divulgar os anuncios imobiliario eram em jornais, placas, muros e outros, hoje
com essa evolucao de novos meios uniu esses antigos metodos eficientes de uma
forma inovadora. Dessa forma, os corretores de imoveis ja se tem uma ideia de como

realizar um bom anuncio imobiliario e onde divulga-los.

Segundo o portal imobiliario Imovelweb, a procura pelo imével hoje se inicia na
internet. Ainda afirmam que na tela de um computador ou do celular, o interessado
consegue analisar localizacao, comparar preco, tamanho e formas de financiar o
imovel. Antes de chegar até um corretor de imoveis os clientes precisam de

informacoes concretas e confiaveis.

E comum e crescente vermos pessoas buscando por um imovel ideal em portais
imobiliarios, sites de classificados, e diante dessa questao é fundamental o corretor e a
imobiliaria aprenderem a realizarem um bom anuncio imobiliario, € fazendo uma

divulgacao de qualidade que podera garantir retorno para os negoécios imobiliarios.

Como realizar um bom anuncio imobiliario?

O titulo deve despertar o interesse

O titulo € um primeiro contato entre o interessado e o0 anuncio, € o caminho onde é

despertado o interesse, um convite ao anuncio.

Como forma de um resumo o titulo deve ser claro, descritivo e fundamental par
valorizar o seu imoével. Fique atento aos textos com caixa alta, eles chamam muito a
atencao porem so podem ser utilizados em algumas ocasidoes, como avisos e algumas

promocoes.

www.villeimobiliarias.com.br 20
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Descricao e objetivo do anuncio

Independentemente se vocé deseja anunciar um imoével para vender ou alugar, €
preciso ser objetivo. E importante focar no conceito que deseja passar e realizar uma
descricao convidativa e de acordo com as caracteristica do imovel, como quantidade
de dormitorios, banheiros, se ha suite, garagem e etc, € importante deixar as
informacoes claras para os interessados. Um bom vendedor € aquele que conhece

bem o produto. Estude todos os detalhes e diferenciais do imovel.

Cuidado com os textos

Assim como o titulo e a descricao do anuncio, devera ter atencao e cuidado com
abreviacdes e erros de ortografia. Anuncios com erros podem causar grandes
confusdes aos leitores interessados, fazendo que vocé perca a credibilidade e um

possivel cliente potencial.

Imagem é tudo. Fotos, e mais fotos.

A descricao € uma das pecas chaves para o seu cliente despertar um interesse no
imovel que esta vendendo, porém nao € o suficiente, todos os consumidores antes de
realizar a compra gostam de avaliar o produto visivelmente, analisa-lo até a decisao de
compra. Entao, a melhor forma de exibir 0 seu imovel no anuncio € inserindo fotos,
com isso tera possibilidade maior de marcar uma visita com o cliente ao local do

imovel.

Insira fotos mostrando caracteristicas do imovel, como por exemplo, quartos com
suites, area de lazer, sala de jantar, sala de estar, enfim distribua bem as suas fotos no
anuncio, pois sera uma forma “direta” de despertar interesse no seu cliente. Um

software para imobiliaria que possibilite cadastros detalhados dos imoveis lhe sera util

nesse momento.
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Tome cuidado com as fotos que ira inserir, utilize fotos de boa qualidade e organize o
imovel antes te tirar as fotos, fique atento! A imagem principal do anuncio deve ser

escolhida com a devida atencao.

Divulgue seu anuncio

Sabemos 0s maiores buscadores pelo o imovel ideal estao na internet, entao, depois
de tudo pronto e organizado divulgue ao maximo 0s seus anuncios nesse meio, insira
0s seus contatos e esteja disponivel para retornos. Utilize software com integracao

Software com integracao com portais imobiliarios.

Divulgando o seu imovel, podera garantir grandes resultados em seus processos

imobiliarios seja na sua venda ou locacoes. Veja como anunciar imoveis na internet e

garantir um grande sucesso, nao perca a oportunidade!

Existem alguns fatores extremamente essenciais no momento de criar um anuncio
imobiliario, nao basta somente adicionar textos a imagens e divulgar, € preciso tracar

um objetivo para gerar bons resultados em vendas.
O que vocé acha mais importante em um anuncio imobiliario ? Participe no nosso blog.

Sabrina Rozindo
Depto de Marketing - Software ERP ville Imob

uma solucao da villevox Comunicacao e Marketing
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A maioria das empresas, estao tendo muitos problemas para reter seus talentos por
muito tempo, devido a concorréncia e as ofertas que sao cada vez maiores e atrativas.
Uma maioria esmagadora das empresas em territério nacional esta investindo pesado
no desenvolvimento da carreira para manté-los motivados evitando a perda, poréem

apenas isso hao tem sido o suficiente.

Cada pessoa pensa de uma forma unica e se motiva de maneiras totalmente
diferentes, logo a sua produtividade esta diretamente relacionada com estes
motivadores. O grande desafio € desvendar essa equacao da motivacao de cada
funcionario, pois € preciso racionalizar cada equacao para chegar a um denominador

comum dentre todos os que estao presentes no ambiente corporativo.

Quando encontramos a equacao perfeita certamente a produtividade ira aumentar
aléem dos principais talentos da sua imobiliaria ficara retido, fazendo um trabalho
excelente. A cultura da sua imobiliaria conta muito nessa balanca, as formas que os
valores sao trabalhados € algo que faz a diferenca para o funcionario ou corretor de

imoveis em questao.

E preciso oferecer aquilo que cada funcionario tem mais interesse. Conheca alguns
fatores que mantém os funcionarios motivados ajudando assim a reter talentos na

imobiliaria:
Comunicacao

A comunicacao € a chave do sucesso neste ponto, pois as reclamagoes mais comuns
em ambientes empresariais € que a comunicacao entre lider e liderado, ou da
empresa com seus funcionarios nao e clara, eles se sentem traidos quando na verdade

deveriam ser 0s primeiros a receber a noticia.

Todos os funcionarios precisam estar cientes de todas as informacdes que
desrespeitam a sua carreira ou ao seu dia a dia. A lideranca precisa manter uma
comunicacao direta com seus liderados, evitando burocracias, uma comunicacao
eficiente faz com que o funcionario sinta-se importante. Comunicado interno no

Dashboard de um Software Imobiliario, E-mail, Informativos, Informativos internos ou

um simples comunicado A4 num quadro de avisos ja resolveria muitos desses
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problemas.
Estabilidade financeira

A seguranca pelo qual estamos referindo € a tao sonhada estabilidade, que hoje em
dia, apenas o funcionalismo publico esta oferecendo. Algumas imobiliarias e empresas
privadas estao oferecendo para os funcionarios que se destacam alguns beneficios
em contrato para manté-los dentro da empresa, como uma politica de retencao de

talentos.

Horarios Flexiveis

E importante manter uma politica de flexibilizacdo de horarios, deixar uma janela
disponivel para que o funcionario possa chegar dentro daquele horario. Algumas
empresas vao alem, exigem apenas que o expediente de 8h seja cumprido, sem se
importar com o horario, obviamente existe um limite aceitavel para iniciar o expediente,

como por exemplo: 10h30min.

Aprendizado e Qualificacao

O funcionario se sente valorizado quando a empresa investe nele, como treinamentos
sejam eles formais ou informais, até mesmo em passagens de conhecimento € uma
forma de aprendizado que pode ser muito valiosa para ele. Treina-lo adequadamente

a operar o CRM para imobiliaria e Administrar o Site imobiliario, tambem é

extremamente importante, assim podera desempenhar melhor seu papel.

Valorizacao do Servico prestado

Todo mundo gosta de ser valorizado, nao apenas o funcionario ou corretor de Imoveis.
Portanto, dé valor as tarefas bem executadas do seu funcionario. Valorize quando algo
for entregue com capricho. Faca elogios em publico, levante a bandeira para os
superiores daqueles que estao se destacando, crie uma politica de valorizacao para o
seu funcionario. Nao crie um ambiente de disputa e sim um ambiente de valorizagao

,~imob
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do bom trabalho.
Confraternizacao

Nao so é importante o contato e comunicacao de seu colaborador com o cliente, mas
também a comunicacao, amizade e companheirismo entre os proprios funcionarios,
realize eventos internos, pequenas reunides, lanches coletivos ou qualquer outra
forma de unir e criar lacos de amizade entre funcionarios da empresa, isso € muito

importante pois proporciona uma equipe entrosada e “afinada”.

Entao, o que vocé acha? Existem outras acoes que podem trazer vantagens tanto para

empregado como empregador ? Deixe seu comentario. Forte abraco.
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Se voceé € corretor de imoveis e desiste de uma venda sé porque o cliente comeca a
mostrar resisténcia para evoluir no negdcio, saiba que vocé esta na profissao errada.
Um bom corretor nunca joga a toalha na primeira dificuldade, nem na segunda, na
terceira, na quarta.. Enfim, ele sempre procura entender os problemas do cliente,

muda de estratégia e vai até o final!

Em outras palavras, vocé nao pode deixar uma oportunidade passar assim facilmente.
Lembre-se que, nho mercado imobiliario, uma Unica hegociacao demanda muito tempo
e esforco por parte do corretor. Mas, ao mesmo tempo, significa, também, um otimo
retorno financeiro. E é justamente por ser um investimento tao elevado que faz com
que o cliente resistia e faca muitas pesquisas até a hora de bater o martelo e

concretizar o negdcio.

Em um momento em que a economia do pais caminha lentamente, o corretor nao
pode desperdicar nenhuma chance. Entao, corretor de Imédveis, transforme dificuldade
em oportunidade! Listamos algumas dicas para vocé transformar dificuldade em

oportunidade. Confira:

Entenda as necessidades do seu cliente

Uma transacao imobiliaria envolve muito dinheiro. Talvez, a economia de anos do seu
cliente. Portanto, ele tem todo o direito de se sentir inseguro para fechar o negécio.
Aqui, cabe ao corretor de imoveis descobrir quais sao os problemas do cliente,

acalma-lo e, sobretudo, informa-lo.

Nao tenha medo de perguntar quantas vezes forem necessarias quais sao as
preferéncias e expectativas do seu cliente. Assim, vocé consegue encontrar um imovel

mais compativel com o perfil dele. Para isso, vocé pode usar um software para

imobiliaria, que cruza informacoes de perfil de imovel que o cliente deseja com os
imoveis que vocé tem cadastrado. Para deixa-lo mais seguro para concretizar a
transacao, vocé precisa se apresentar bem, isto €, saber se comunicar claramente e

passar as informacdes fundamentais do imovel e da regiao.
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Destaque os pontos positivos

Nunca discuta com os seus clientes. E claro que. uma hora ou outra, alguém vai
apontar defeitos do imoével e, assim, mostrar resisténcia. Nesses casos, prefira destacar

0s pontos positivos que compensam os defeitos.

Vamos imaginar uma situacao hipotética. Um cliente seu reclama do transito caético
perto do imovel. Ai, vocé pode falar que existe um metrd perto e que ha uma série de
pontos de servicos, como padaria, supermercado e escola, a metros de distancia que

dispensam o uso do carro. Para ter um controle, utilize um CRM para imobiliaria e

registre todos os atendimentos, objecoes e visitas aos imoveis.

Crie parcerias e trabalhe seu marketing

O ano de 2015 nao € muito promissor. Os nUMeros provam o pessimismo de muitos
setores: enquanto a inflacao tem previsao de cerca de 8%, a expectativa € de retracao
de 0,83% do PIB. Mas, como dizem, € na crise que os profissionais se reinventam e

tiram leite de pedra.

Quem trabalha no setor imobiliario, tem na parceria um caminho interessante para
descolar mais dinheiro. Mesmo em meio a crise, as pessoas nao param totalmente de
comprar imoveis. O ritmo, & claro, diminui, mas as vendas ainda acontecem. E muito

importante ter um site para imobiliaria que exiba seus parceiros, assim podera trocar

logomarca e link com parceiros do segmento imobiliario como: construtoras,

arquitetos, dentre outros.

Diante desse cenario, onde ha mais corretores do que demanda, € importante criar
parcerias com profissionais complementares. Por exemplo, se vocé possui grande
talento para se relacionar com as pessoas, mas ainda nao ha muitos imoveis captados,
procure criar um laco profissional com um corretor que possui muitos imoéveis em sua

carteira. Assim, vocés agilizam o processo de venda e dividem o0s ganhos.
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Exemplo de resisténcia as adversidades

Esse video foi feito pelo palestrante do segmento imobiliario Rodrigo Capanema,
mostrando que dos modos mais improvaveis pode-se nascer grandes oportunidades e
solucoes para fases dificeis. Desistir nao € uma boa alternativa para o seu negocio. Crie

alternativas e transforme suas ideias!

Assista o video

corretor de imodveis nasce na trinca do concreto - rodrigo capanema - cena 15

Contudo, se especialize, aproveite para fazer cursos, fechar parcerias, aprimorar suas
tecnicas de vendas, trabalhar melhor o marketing, utilizar plataformas imobiliarias que

potencialize suas vendas, integrar imoveis em portais, ter uma versao mobile de seu

site, dentre varias outras acdes que podem transformar as dificuldades em grandes
oportunidades de crescimento profissional e pessoal. E entao, o que vocé acha ?
Participe deixando seu comentario e se inscreva em nossa newsletter. Sucesso e Bons

negocios.
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Esta cada vez mais dificil encontrar clientes para imobiliaria, muitos clientes visitam o
stand apenas para especular sobre o empreendimento e nao possui o interesse em

comprar um imovel.

O corretor, ao contrario do que muitos pensam, nao fica limitando apenas na venda de
imoveis, ele tambem é responsavel pela captacao de clientes com potencial aléem da

gestao da carteira de clientes e imoveis.

Devido o aumento da comunicacao online existem diversas formas que vocé
consegue captar novos clientes, anunciando seus imoéveis com praticidade e
facilidade, conseguindo um otimo resultado. Veja a seguir as dicas de como captar

clientes para imobiliaria.

Divulgue seu imével. E muito dificil que o primeiro contato do cliente seja diretamente
com a corretora, a primeira busca que ele realiza € pela Internet, por isso, vocé precisa

estar presente em todos os canais que possa realizar a busca:
Portais de Iméveis

Os portais de imoveis estao ganhando cada vez mais espaco, pois cada vez mais 0s
clientes buscam essa ferramenta para encontrar o imovel dos seus sonhos. Anunciar

em portais como Zap Imoveis, VivaReal Mitula, villebusca e tantos outros gratuitos ou

pagos, aumenta suas chances de conseguir clientes em potencial.

Sites de classificados gratuitos

Os classificados € uma otima opcao para quem nao pode investir em sites de
classificados pagos. Vocé pode anunciar seus imoveis sem precisar pagar nada por
isso. A desvantagem €& que vocé nao pode reivindicar certas coisas como uma

atualizacao rapida e a permanéncia de anuncios por longos tempos.

an m
- Zvillelmob

www.villeimobiliarias.com.br


http://www.villeimobiliarias.com.br/
http://www.villeimobiliarias.com.br/
http://www.villebusca.com.br/imoveis/
http://www.mitula.com.br/
http://www.vivareal.com.br/?gclid=CIOjmfnWisYCFY2RHwodd4YAqQ
http://www.zapimoveis.com.br/

Site Pessoal com CRM (Relacionamento com cliente)

Um site pessoal € imprescindivel para que vocé consiga fidelizar e atrair novos clientes,
utilizando os portais e os classificados divulgando seu imével com seu endereco
eletronico, chegara um ponto que seus clientes deixaram de buscar nessas
ferramentas para seguir direto para seu site. Nao esqueca que ele precisa estar

sempre atualizado. Um CRM para imobiliaria € muito valido para fazer um servico mais

completo e personalizado.

Apareca nas Redes Sociais

As redes sociais se tornaram a principal forma de comunicacao, o Facebook € a
principal plataforma, e € nela que vocé precisa estar presente e ativo. Vocé pode ter
seu perfil pessoal e uma fanpage para que vocé promover seus imoveis e atrair novos
clientes. Nao se esqueca de utilizar o seu perfil pessoal para divulgar os imoveis da sua
fanpage, dessa forma seus amigos também poderao compartilhar suas publicacdes e

espalhar seu conteudo por toda a rede.

Seja lembrando por todos (Branding)

Sempre que for responder um e-mail ou mandar alguma informacao seja para cliente
Ou nhao, tenha sua assinatura de e-mail completa, como: Nome, e-mail, CRECI. Seus
contatos nao devem aparecer apenas no seu e-mail, mais também no seu cartao de
visitas, na divulgacao dos seus imoveis, no seu perfil e na sua fanpage. O importante é
que vocé torne-se referéncia e quando for necessario, seu contato estara sempre em

Maos.
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Placa Imobiliaria no Local:

E uma forma tradicional de divulgacdo, contudo ainda muito importante, pois o
interessado ja esta na frente do imoével, ja conheceu a regiao e se 0 mesmo se
interessar a possibilidade de concretizar o negdécio € gigantesca. Portanto, dé valor a
placas e faca pecas bem claras, com textos legivel e de tamanhos proporcionais para

uma boa visualizacao e leitura.

Podera também utilizar algum Software imobiliario que gere QR Code para

implementar em suas placas, para acesso rapido por smartphones. Pecas de
propagandas tradicionais, quando bem feitas, ainda sao muito bem vindas e eficientes,

tais como: cartoes de visita, flyer, folder, chaveiros, dentre outros.

Sistema de Chat (Corretor Online)

A conversa online e o atendimento por chat esta cada dia mais presente e eficaz para
as vendas e negociacdes. Tenha essa ferramenta em seu site e potencialize suas
vendas. Existem muitas plataformas nesse sentido. O ville Imob ja oferece o CRM com

a ferramenta de chat para corretor.

E entao o que acha ? Existe mais alguma ferramenta que queira compartilhar conosco,
participe deixando seu comentario. A equipe ville Imob deseja sucesso para todos e

um forte abraco.
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Quem ainda nao tem recursos financeiros para comprar um imoével proprio busca na
locacao de um imoével uma solucao imediata. Regida pela Lei do Inquilinato (Lei

8.245/91), a locacao tem uma série de peculiaridades e exige muito cuidado por todas

as partes envolvidas na negociacao, isto &, proprietario, inquilino e corretor.

Por exemplo, antes da assinatura do contrato que geralmente dura trés anos com
possibilidade de renovacao, € preciso ter muito bem definido quem sera o responsavel
pelo pagamento do IPTU, como sera feito o reajuste e, principalmente, qual sera o
modelo de garantia do inquilino para o locador. Esta ultima definicao € fundamental

para evitar casos de inadimpléncia.

Entre os modelos de garantia, podemos citar as tradicionais opcdes de fiador e de
deposito caucao e a mais recente seguro-fianca. Para vocé entender melhor como

funciona cada garantia, preparamos, abaixo, um resumo de cada uma. Confira:

Fiador

Consolidada no mercado de locacao, a figura do fiador €, normalmente, algum parente
ou amigo do inquilino que assume a responsabilidade pela falta de pagamento. Aqui, a
maior vantagem desse modelo € de ser gratuito. Isso porque o fiador so sera acionado

em ultimo caso.

Mesmo perdendo espac¢o nos ultimos anos, o tipo de garantia mais comum ainda
continua sendo o fiador. De acordo com o Sindicato da Habitacao de Sao Paulo
(Secovi-SP), quase metade das locacdes consumadas (46,5%) utilizaram esse meio de

garantia.
Depésito caucao

O depodsito caucao também € uma pratica muito comum, representando 34.5% das
garantias de locacao. A caugao pode se dar em bens moveis ou imoveis que devem
ser registrados no cartério. Em resumo, se houver atrasos nos pagamentos, vocé
coloca seus bens a disposi¢cao para quitar a divida. Mas a caucao também pode ser em
dinheiro, isto é, depositar em caderneta de poupanca o valor equivalente a trés meses
de contrato.

,~imob
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Seguro-fianca

Funciona mais ou menos como as outras garantias. Aqui, o inquilino chega a pagar,
anualmente, 2 vezes o valor do aluguel a uma empresa terceirizada. Por exemplo, para

um aluguel de 700 reais, o seguro-fianga custa 1.400 reais por ano.

Todos os envolvidos saem ganhando. De um lado, o proprietario tem a certeza de que
vai receber o aluguel da empresa de seguros, caso o inquilino deixe de pagar. Por sua
vez, o locatario consegue fechar o contrato de locacao, mesmo sem encontrar um
fiador ou ter dinheiro para o depodsito caucao. E tem mais. A maioria das empresas de
seguros ainda oferece servicos de manutencao gratuitos para quem fechar essa

garantia. O modelo representa 19% dos contratos de locacao fechados.
Reajustes no aluguel

Sabendo como funciona cada tipo de garantia, vocé esta quase pronto para assinar o
contrato de locacao. Mas, antes de o seu cliente fazer isso, vale lembra-lo que,
anualmente, o aluguel sofre um pequeno reajuste que varia de acordo com indice

Geral de Precos ao Mercado (IGP-M).

Pronto, agora vocé ja sabe tudo para fechar um contrato de locacao sem dor de

cabecal
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Trazer seu escritorio para dentro de casa € uma tendéncia que esta ganhando cada
vez mais forca. De acordo com uma pesquisa da Top Employers Institute, divulgada no
inicio deste ano, 15% das companhias brasileiras ja oferecem a oportunidade do home
ofice. Um numero ainda pequeno, se comparado a realidade de alguns paises

europeus.

Apesar dos grandes beneficios, como economia nos gastos, comodidade, e mais
tempo com a familia, a adocao dessa medida precisa garantir retorno. Pensando nisso,

separamos 10 dicas importantes para um home office bem sucedido.

1 - Manter o foco e a organizacao

Quando se fala em trabalhar em casa, duas palavras sao rapidamente lembradas:
disciplina e organizacao. O corretor, autbnomo ou nao, precisara se planejar bem para
nao perder o controle de sua rotina e assegurar uma boa produtividade. Por isso,
prever e enumerar as primeiras medidas a serem tomadas € um otimo jeito de

comecar.

2 - Separe assuntos familiares de assuntos profissionais

A vantagem de ter sua familia mais proxima pode acabar atrapalhando se essa
situacao nao for bem administrada. Imagine se seu filho pede atencao bem na hora

que voceé esta conversando com um cliente?

Pensando nisso, sua familia deve ser a primeira a saber que o seu espaco de trabalho
estara em casa. E preciso deixar claro quando vocé ndo podera ser incomodado e

quais espacos eles nao podem interferir.

(> /illelmob
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3 - Reserve um local em casa

E por falar em espaco, reservar um lugar distante de coisas que possam tirar sua
atencao do trabalho € muito importante. Jogar fora aquilo que vocé nao costuma
utilizar mais € uma de liberar espaco para a formacao de um escritério. O
recomendavel € que seja um local tranquilo, onde vocé nao seja incomodado com

frequéncia.

4 - Invista em equipamentos de qualidade

Pensar em ter bons equipamentos evita dores de cabeca. Para administrar bem o
contato com clientes, tenha uma linha de telefone exclusiva e um bom acesso a
internet. Tenha também uma impressora a disposicao e nenhum outro aparelho que

Nao seja necessario.

5 - Estabeleca um horario de trabalho

Mas qual beneficio havera em estar mais perto da familia, se vocé acabar trabalhando
mais? Por isso, estabeleca um horario de trabalho. Essa iniciativa também deve ajudar
no agendamento de visitas a imoveis e na organizacao das obrigacdes de seu

‘escritorio em casa’.

6 - Esteja presente na internet

Manter-se on-line € muito importante para a divulgacao de seus imoveis. O meio mais
eficiente para o corretor sao as Redes Sociais. No entanto, criar um site proprio pode

auxiliar ainda mais na divulgacao de sua carteira de imoveis.
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7 - Invista no coworking

Quando o contato pessoal com o cliente for inevitavel para se fechar um negocio, vocé
pode optar pelas areas de coworking - espacos de escritorios alugados por outras

pessoas para realizacao de reunidoes por um preco acessivel.

8 - Dinamize o contato com seus clientes

Quando nao for o caso de um encontro pessoal, recorra a opcdes para manter contato
frequente com o cliente. O corretor pode utilizar o Whats App, para antecipar
informacodes, ou fazer reunides por video conferéncia. Opcdes que diminuem a

distancia e garantem a formalizacao do negocio.
9 - Garanta a sua carteira de iméveis

Em favor do corretor de imoveis independente, existem portais que oferecem a
captacao de imoveis. Isso pode ajudar o corretor a ter uma carteira de casas e

apartamentos que atenda um publico mais diversificado.

10 - Seja responsavel

Esse € o maior desafio de um home office. Além do conhecimento, ser o proprio chefe
exige cobrar bastante de si para agir com profissionalismo e dominar essa dinamica

diariamente.

Entao, vocé se sente pronto para liderar o proprio negocio?
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Pensando em comprar ou vender um imovel em uma regiao afetada pela seca? Entao,

vale a pena pesquisar bem e verificar todas as op¢coes.

A seca, que toma conta de muitas regides brasileiras, trouxe consequéncias causando
grandes impactos na hora de escolher um imével, nos precos e ofertas. O problema,
apesar de nao ser recente, deixa o consumidor cauteloso, nao apenas pela falta de
agua, mas pela escassez de energia, de servicos locais e pela expectativa de

resolucoes de politicas publicas.

O imovel em uma regiao de seca € também afetado pela falta ou diminuicao dos
servicos basicos em seu entorno e até mesmo pela pouca opcao de comeércio - que
cada vez mais tende a fecharem as portas ou se mudam para zonas em que 0O

problema nao ¢ tao frequente.
Imodveis para comprar com precos reduzidos em tempos de seca

Os especialistas do mercado imobiliario da regiao sudeste, em que a seca tem se
agravado potencialmente, acreditam que em algumas localidades o valor dos imoveis

em venda tenha caido até 30%, uma lastima para o segmento.

O que pode ser aparentemente uma oOtima oportunidade de negdcios para o
consumidor, € algo que deve ser muito bem discutido e orientado antes que se feche
a compra: a credibilidade do corretor ou da imobiliaria ficara fortemente abalada se

todas as informacdes sobre o problema nao forem repassadas.

Muitos proprietarios e imobilidrias ja assumem algumas atitudes para manter o
mercado em movimento: € comum entre os que ofertam imoveis nestas regidoes
reduzirem pela metade a comissao, baixar o preco de alguns imoveis, apontar
vantagens intrinsecas que valorizem o imoével (como a possibilidade de realizar
perfuracdes para pogos caseiros ou construcao de cisternas, no caso de casas e

terrenos), etc.

an m
23 Zvillelmob

www.villeimobiliarias.com.br


http://www.villeimobiliarias.com.br/
http://www.villeimobiliarias.com.br/
http://www.villeimobiliarias.com.br/site-imobiliario/

Em toda crise traz consigo diversas oportunidades, tanto para o corretor quanto o
futuro proprietario. Ja € constatado um movimento migratorio das pessoas que
estavam estabelecidas nas regides atingidas para outros lugares do Brasil - o que

aumenta a oferta de empregos nestas regides, mas com custo de vida mais alto.

E o0 acesso a agua € um item fundamental na hora de escolher e ofertar um imovel.
Apesar da crise hidrica que ha em diversas regides, € preciso ter em mente que a seca
pode também ser passageira em algumas localidades, e que existem medidas para

contornar o problema.
Solugoes para os imoveis durante a seca nas grandes cidades

Algumas solucdes podem ser propostas na hora de vender um imovel em regioes
atingidas pela seca. Em primeiro lugar, o futuro proprietario precisa compreender que
a falta de agua é problema social de grandes proporcoes - 0 uso consciente deve

ocorrer em qualquer regiao brasileira, evitando assim o desperdicio.

A agua ja e vista em diversos paises como um bem limitado, e o brasileiro precisa se
adaptar. Em Sao Paulo, por exemplo, o Secovi-SP (Sindicato da Habitagao) tem
trabalhado em campanhas de conscientizacao e praticas que distribuem com mais
equilibrio a cota de agua entre os moradores dos condominios - como a aplicacao de

hidrometros individuais.

Outra possibilidade € o reuso ecologico, que ainda esbarra na burocracia e na falta de
leis especificas. As técnicas de reuso tem se popularizado nas cidades mais afetadas
pela seca, entre imoveis novos e na adaptacao de antigos. Trata-se de aplicar
tecnologias capazes de reaproveitar agua das pias, do banho ou até mesmo captar a
que vem da chuva. Nos Uultimos anos, muitas construtoras ja tém lancado
empreendimentos residenciais com recursos capazes de utilizar as aguas pluviais ou

de reuso.

O chamado IPTU Verde, que prevé descontos de 2% a 6% (conforme anunciado) para
as construcoes que adotarem sistemas de coleta de agua da chuva e de reuso em Sao
Paulo, deve ser uma tendéncia na regiao e em outras localidades que sofrem com a

seca - assim como € em diversas regides do planeta. Ainda nao ha leis que obriguem

,~imob
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mudancas em construcoes futuras, mas € um primeiro passo — e o corretor deve estar

preparado para apresentar aos seus clientes esta vantagem.

Entre as principais construtoras nacionais, principalmente no planejamento de imoveis
de alto padrao, o reuso € a gestao consciente de recursos € uma realidade. A
elaboracao de estruturas residenciais com a tecnologia de reuso torna o investimento
mais em conta do que instala-lo posteriormente - o que afetaria também o bolso do
comprador. Além disso, em longo prazo, a reutilizacao de agua impactaria
positivamente nas suas contas mensais - outro bom argumento na hora de escolher

um imovel para comprar.

Aos futuros compradores, resta a dica de pesquisar os melhores negocios com a
previsao de melhor investir em tecnologias capazes de reutilizar a agua e captar a
agua da chuva, garantindo a qualidade de vida e os recursos por mais tempo. Os
corretores, por sua vez, devem ver o problema da seca como uma possibilidade de
vender vantagens sustentaveis e capazes de proporcionar a qualidade e o acesso da

agua em diferentes empreendimentos residenciais.
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A noticia € um formato de divulgacao, uma informacao de um acontecimento que se
espalha com uma certa rapidez nos meios de comunicacao € que sao repassadas as
midias mais comuns hoje em dia como, TV, Internet, radio, jornais e revistas. Essas
informacodes podem lidar com questdes econdmicas, sociais, politicas e culturais, ou
podendo ser afetado por um determinado grupo que os meios (imprensa) definam

como significativo, como em questao o segmento imobiliario.

A maioria das profissdes possuem um nicho que ira repassar conteudos relevantes,
informacodes que irao ajudar os profissionais da area no desempenho profissional. No
mercado imobiliario nao € muito diferente, pois para os portais, blogs e sites sao

grupos significativos e com isso buscam noticias que irao ajuda-los.

No segmento imobiliario a eficacia da internet € predominante, tanto para divulgar os
servicos, tanto para obter noticias e informacdes que irao ajudar na capacitacao do
profissional, dessa forma seguem o0s principais portais sobre noticias do mercado

imobiliario.

Blog Marketing Imob

Sojaum leitar VIF!

Cadastre-se o racoba GRATIS os mall

imob

VivaReal desefjvolve primeliro aplicatifo do mercado
imobilidrio paraApplewatech _

"

vivareal desenvolve primeiro aplicativo do
mercado imobiliario para Apple Watch
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Blog criado por Mariana Ferronato: Publicitaria apaixonada pelo mercado imobiliario,

com 10 anos de experiéncia na gestao e execucdo de acdes de marketing em

construtoras, imobiliarias e portal imobiliario.
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"Aqui divulgamos noticias, dicas de eventos do setor, guias de fornecedores,

incentivamos a producdo académica e a discussao para fazer com que o marketing

imobiliario se desenvolva cada vez mais”.

Blog Marketing e Publicidade Imobiliaria

www.villeimobiliarias.com.br 48

., | ERP|

villelmob

Geslao e Marketing Imobiliario


http://www.villeimobiliarias.com.br/
http://www.villeimobiliarias.com.br/
http://www.publicidadeimobiliaria.com/
http://www.portalvgv.com.br/site/

Software para Imobiliaria
Cerencie sun carisr o iooagio. Supome, enamenie o sl sohes
- 0

=04 2 Paleshas odefns de Conbialos. W porlridades  Divuigue seus indwsis  Colunisias  Pamcsims  Cobld

f3rwm

har financiamento

5 dicas para se tornar um bom vendedor (mesmo
sendo timido)

Livro moska Come & possivel 3ar um cocmalor da i mdvels bem sucadido apasar de Inrovertidd & sem a
encd inkengao..

firio pronto na hora
cliente com perfil
gritis

de R$ 31,99

'F

o irnobillario agors

ELO peetoas curiwam Marienng mooeans - Foral

Fonte de informacao e atualizacao entre os profissionais do mercado imobiliario”.
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‘Acompanhando as tendéncias e necessidades do setor imobiliario, uma alternativa
para orientar empresarios que buscam um olhar diferenciado na gestao de seus

negocios”.

InfoMoney — Imoveis
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‘Preza a qualidade da informacao e atesta a apuracao de todo o conteudo produzido

por sua equipe"’.

Blog Mercado Aquecido
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*Tudo sobre o mercado imobiliario, atualizado com muitas noticias, dicas e

informacoes”.
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"Focamos em solucées criativas e especificas para o segmento imobiliario”
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"Auxiliar corretores de imoveis e profissionais do mercado imobiliario a realizarem, de
maneira muito simples, diversas acoes para incrementar suas vendas, ampliando o seu

conhecimento sobre os mais diversos temas”.

Tendo como visao que nhao € simplesmente buscar acontecimentos reais e exibir
noticias do mercado imobiliario para os corretores e imobiliarias e sim uma
desenvoltura como, novidade, dicas, aproximacao e relevancia. Quanto mais proximo a
noticia no cotidiano do leitor melhor o interesse que sera gerado. As noticias
irrelevantes nao irao acrescentar ao leitor em nada, o grande diferencial dos portais e

mostrar informacdes importantes.

A internet € um meio de comunicacao que tem capacidade de captar a atencao dos
leitores e consumidores, devido a esse diferencial € um dos meios mais utilizados. De
acordo com a Pesquisa Brasileira de Midia - Secretaria de Comunicacao Social da
Presidéncia da Republica -, praticamente metade dos brasileiros utilizam a internet e
67% utiliza para buscar noticias e informacoes diversas.

»
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As informacdes passadas como noticias e dicas podem resultar e agregar grandes
oportunidades para os corretores e imobiliarias, obtendo conhecimentos em questoes
que muitos sao leigos. As noticias transmitidas pelos portais imobiliarios irao gerar

reflexdes servindo como um apoio no desempenho profissional.
Sucesso e Bons Negocios!

Sabrina Rozindo
Depto de Marketing

villevox Comunicacao e Marketing

www.villeimobiliarias.com.br 53


http://www.villeimobiliarias.com.br/
http://www.villeimobiliarias.com.br/
http://www.villeimobiliarias.com.br/
http://www.villeimobiliarias.com.br/site-imobiliario/

VOCE SABE COMO
FUNCIONA O CONSORCIO
IMOBILIARIO?



http://www.villeimobiliarias.com.br/
http://www.villeimobiliarias.com.br/

Hoje, uma das alternativas para conseguir a tao sonhada casa propria pode ser iniciada
realizando um consoércio, para quem nao tem pressa € a melhor escolha a se fazer.

Segundo Brasil Econdmico, o cenario econdmico em que estamos vivendo € de

aumento das taxas e uma enorme dificuldade na obtencao de credito no mercado,
dessa forma a opcao por consorcios € mais vantajoso no periodo, sem contar que
financiar um imoével por longos meses fica 70% mais caro que adquirir a mesma

unidade em sistema de consorcio.

O que e Consorcio?

O consorcio € uma associacao, uma uniao de pessoas fisicas e juridicas promovida por
uma administradora de consorcio, a finalidade é conceder aos participantes a

aquisicao de bens ou servicos, por meio de autofinanciamento.

Nos consércios € possivel plangjar a aquisicao de qualquer bem, de fabricacao
nacional ou importado. Com o consorcio € possivel comprar Imoveis, automoveis,

embarcacoes e outros.
Sorteios dos consorcios

Cada cotista paga as mensalidades para ter o direito de sorteio. Havendo saldo em
caixa as assembleias desses grupos realizam os sorteios definindo qual desses cotista

serao contemplado com a carta de crédito.

Os sorteios acontecem uma vez por més, apenas um participante pode ser sorteado,
por grupo no més. Segundo a UNIFISA a realizacao do sorteio sera feita pela extracao
da loteria federal, em data determinada, e o consorciado concorrera com o numero da

sua cota.
O que é lance?

Segundo a Unifisa o lance é basicamente um leildao. Na assembleia os participantes
podem dar lances para ter acesso mais rapido a outras cartas, eles podem fazer
ofertas de antecipacao de parcelas. A maior, ou maiores, serao contempladas, de

acordo com o saldo de caixa, abreviando assim o tempo de recebimento do bem.
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De acordo com o Blog Lopes, esse lance pode ser dado por meio de recursos
proprios, uso do FGTS ou lance embutido (utilizar um percentual da carta de crédito

como lance).
Como utilizar o valor apés a contemplacao?

Conforme o Blog do Lopes, pode ser utilizado o valor adquirido apds se contemplado
para: Imoveis residenciais, Imoveis Comerciais, Galpao, Construcdes ou reformas e

Terrenos.

O imovel esta financiado, é possivel fazer um consorcio?

Segundo a Unifisa, pode sim realizar um consorcio para que quitar um financiamento
imobiliario. Depois de ser contemplado, a administradora quita a divida e financia.
Depois de quitado ird passar a pagar somente as parcelas do consoércio, sem haver

cobrancas de juros, ira pagar somente a taxa administrativa.

Agora vocé ja tem uma ideia de como funciona um consorcio imobiliario. Se tem
interesse em comprar um imovel atraves de um consorcio € sé seguir as dicas. No site
da Unifisa tem um FAQ com varias outras perguntas que podem responder as suas

duvidas, acesse.

Sabrina Rozindo
Depto de Marketing — Software ERP ville Imob

uma solucao da villevox Comunicacao e Marketing
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CORRETOR DE IM(')VE'IS OU
CONSULTOR IMOBILIARIO.
QUAL E ADIFERENCA?
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A Lei 6.530 determina a presenca de um profissional capacitado intermediando a
transacao imobiliaria entre proprietario e comprador. Nesse caso, o profissional em
questao € um corretor de imoveis com carteirinha do Conselho Regional dos

Corretores de Imoveis (CRECI) do estado onde ele atua.

Com o processo de profissionalizacao que o mercado imobiliario sofreu na ultima
década, o corretor de imoveis comecou a absorver e a concentrar novas funcoes. Hoje
em dia, além de atender e apresentar os imoveis as visitas, ele ainda faz captacoes de
imoveis e de clientes e cuida de todas as etapas burocratica, deixando escrituras,

contratos e certidoes em ordem.

Em meio a essa transformacao profissional do corretor de imoveis, surgiu a figura do
consultor imobiliario. De um modo geral, o consultor imobiliario presta consultoria as
imobiliarias, aos corretores e aos investidores, avaliando, de forma mais técnica, o

melhor momento para comprar, alugar ou vender um imoével.

A partir desse momento, podemos dizer que o consultor imobilidrio € um corretor de
imoveis mais especializado, focado em um determinado assunto. Em resumo, ele
busca fazer uma analise muito profunda, ligando a situagao econémica como um todo
com o mercado de imoveis. Portanto, a sua atuacao fica limitada a prestar consultorias,
isto é, indicando as melhores condi¢cdes e oportunidades do mercado imobiliario aos

seus clientes.

Por sua vez, o corretor de imoveis precisa se preocupar muito mais com o
relacionamento com os clientes, tanto com o proprietario quanto com o comprador.
AQui, essa preocupacao com o relacionamento vale na hora de captar clientes, durante
a visita e no pos-venda. E, claro, conhecer bastante sobre os documentos, a regiao em

que atua e dos imoéveis que comercializa para fazer o melhor atendimento possivel.
Diferencas também no pagamento

Quanto ao pagamento, também ha diferencas entre corretor de imoveis e consultor
imobiliario. Enquanto o corretor ganha conforme as suas vendas, por meio de
comissoes (geralmente, 6% em cima do valor do imével), o consultor recebe por

servico prestado. Aqui, pode ser por hora de consultoria, dias ou meses, independente

an m
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dos resultados.
Atencao aos profissionais

Independente como o profissional se apresente, seja como corretor de imoveis ou
como consultor imobiliario, € fundamental que ele possua a carteirinha do CRECI. Caso
contrario, ele estara atuando de forma ilegal. Ai, vocé deve denuncia-lo no site do
CRECI.
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O VILLE IMOB E UM SOFTWARE IMOBILIARIO COMPOSTO POR 7
SOLUCOES ONLINE, COMO: SITE IMOBILIARIO + SOFTWARE DE GESTAO +
VERSAO MOBILE + CRM IMOBILIARIO + SISTEMA DE CHAT + INTEGRACAO
SOCIAL + INTEGRACAO PORTAIS, ONDE O CORRETOR OU A IMOBILIARIA

PODERA REALIZAR VARIAS'AQGES DE MARKETING ONLINE, COM
QUALIDADE E CUSTOS ACESSIVEIS .

POTENCIALIZE SUAS VENDAS E LOCACOES DE IMOVEIS COM ESTE
SOFTWARE IMOBILIARIO.

WWW.VILLEIMOBILIARIAS.COM.BR

SIGA-NOS EM NOSSAS REDES SOCIAIS
E FIQUE POR DENTRO DE TODAS NOSSAS

NOVIDADES
FACEBOOK.COM/. INSTAGRAM.COM/
VILLEIMOBILIARIAS VILLEIMOB
TWITTER.COM/ LINKEDIN.COM/IN/
VILLEIMOB VILLEIMOB

PLUS.GOOGLE.COM/
U/0/+VILLEIMOB-
SOCIAL

BR.PINTEREST.COM/
VILLEIMOB1
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